
マリンストアニュース,JPN,No.083,1992年,4月,4・5月,特集／小から大への系譜,小型艇で新規需要
を開拓する,ユーザーが語る“船を買い替えていく”楽しみ,最前線のセールスマンからみた“小型艇拡
販”の魅力とポイント,販売店の小型艇拡販事例,This is it!,92 Yamaha Boat & 
Yacht,PWC,MJ-650TL,MJシリーズ,MJ-650M,MJ-650TX,MJ-650TW,MJ-650T,MJ-650SJ,特集／小
から大への系譜,小型艇で新規需要を開拓する,ボート,（株）広島西部マリン,相原　章,無理に大型を押
しつけると“海離れ”が起きる。お店も小型艇からオーナーを育てて欲しいね。,（有）仙塩マリーン,猪
川　祐司,小型艇の普及からマーケット拡大へ,小林　浩美,トップセールスが語る“小型艇拡販”のポイ
ント,有本　潤一,小型艇情報の充実でトレーラー艇の拡販をめざす,笹井　伸介,クルージングパックを
設定し試乗体験の機会を提供する,有野　豊彦,職域での免許教室の開催で新規需要の掘り起こしを図
る,中古艇フェアと新規フェアの2本立てで来店を促進させる,実例／小型艇拡販の実績を築くマリン
ショップ―①,保管場所の確保が新規顧客獲得に有利　商品は300万円中心に,実例／小型艇拡販の実績
を築くマリンショップ―②,紹介客獲得の鍵は信用を築くこと　イベント開催による需要創造もポイン
トに,マーケティングかんたん講座―②,ひとつの仕掛けで色々なサカナは釣れぬもの,産能短期大学,吉
川　雅之,新しくなりましたMy Shop,お客さまに受けるお店づくり,（株）スバルマリン,沖縄県,那覇
市,リゾート型マリンライフのプレゼンテーション・スペース,仕掛人が語る仕掛のイロハ,海星,帆船は
人間をスケールアップする「場」になります。,大儀見　薫,浜を訪ねて,養殖技術の進歩が船体更新に
直結してます,（株）栄家商店,桜井　勝,千葉県,木更津,サービスマン最前線－18,サービスマンの喜び
はお客さまの笑顔に出逢うこと,（有）太平洋マリン,西沢　史生,高知県,高知市,Yamaha MARINE 
Information,ご活用ください　ボートライセンス・全国統一〈HAPPYマリン・キャンペーン〉ツール,
「Catch the Summer '92“海であいましょう”」,コンパクト・簡単操作を追求したGPS航法装置
KGP-95,水上スキーシーズンに向けてベスト、ロープ、板の3点セット,ヤマハスポーツフィッシング
スクール参加者募集中!!,92全国一斉MJツーリングDAY,'92全国一斉MJツーリングDAY,八重山マリン
カーニバルʼ92inはいむるぶし,八重山マリンカーニバルʼ92inはいむるぶし,ヤマハセイリング協会＝
YSAの活動スケジュールが決定,セールス活動の活性化をめざしてヤマハ熊本が3隻の試乗艇を進水,ヤ
マハ熊本（株）,第31回東京国際ボートショーにおいてʼ92ヤマハマリンレディ5名がデビュー,World 
of YAMAHA,　　　　,風間　深志,HOT EYE,本物のマリンブームを感じさせた東京・大阪の国際ボー
トショー,第31回東京ボートショー,第7回大阪ボートショー,No. 1ショップ―②,航海計器販売に力を
注いだ15年,株式会社サンヨー,兵庫県,姫路市,魚探だけでも400台以上の実績,海が好き、ヤマハが好
き。,UF-20IIDX


























































