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Touring is what’s hot!
WaveRunners tailored for the popular sport of PWC touring Yamaha's new outboard models
Las WaveRunner son ideales para excursiones acuaticas Los nuevos modelos de fuerabordas Yamaha



WaveRunners tailored for the popular sport of PWC touring

Touring with WaveRunners is popular around the world. Distributors and dealers hold touring events in all regions of the world and they are
popular with the users. Getting out on the water with a group of friends and like-minded people and touring to places you don't usually go is
always fun. Even familiar spots feel amazingly fresh when you go there on a WaveRunner. The reason for the popularity of touring is this fusion
of sport riding excitement and the joys of travel. These events also have strong business benefits for the distributors and dealers because they
bring together owners of different kinds of models, old and new, and that stimulates owners’ desire to trade in on a new model.

Touring events are popular in many countries

in Japan ...

In Japan, the home of Yamaha Motor Co., Lid., a Dis-
covery Japan 2009 program gathered many users for
touring this summer. All of these events were planned
as two-day tours.

The event on May 23 and 24, 2009 toured the waters
along the Izu Peninsula on the Pacific coast of central
Japan. The touring covered a course from the port of
Numazu at the neck or the peninsula to the town of
Shimoda at the southeastern tip of the peninsula. It
was a beautiful course with views of Japan’s symbol-
ic Mt. Fuji to the north and various sights like coastal
caves and scenic rock formations. There was also a
grand seafood dinner waiting for the tourers at the
final destination in Shimoda. By the time the 2-day
tour was over the participants had enjoyed a wonder-
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ful and refreshing escape from everyday life on the
WaveRunners,

The event held on June 27 and 28 toured the waters of
the Kagoshima coast on the southwestern island of
Kyushu, one of Japan's four main islands. The touring
route offered participants wonderful views of Sakuraji-
ma, one of Japan's most famous active volcanoes.
They also got to enjoy the famous hot-sand baths of
the local spa resort and other pleasures that only a trip
in Japan can offer.

In July, there was also a touring event at Matsushima
and in September, a PWC fishing tour was held in
Toba. These events provided great situations for partic-
ipants to experience how the stability of Yamaha
WaveRunners make them ideal fishing craft as well.

In Southeast Asia too ...

PWC touring is also popular in the countries of South-
east Asia.

Over the three days from April 10 to 12. there was a
PWC touring event in Indonesia that covered a 500 km
course around the coastal islands of the Umang Island
resort area on the west coast of Java.

And in Thailand there was a touring event held on the
Mae Klong River of Ratchaburi Province on May 3(0.
The 53 participants in this tour enjoyed visits to histor-
ical cities rich in traditional culture along the river,
These touring events highlight the touring suitability of
the models that owners bring. and some decide to
trade-up to a larger deluxe model right after the event.
In this way, touring events are not only fun but a trea-
sure trove of business opportunities as well.
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Las WaveRunner son ideales para excursiones acuéticas

Navegar en las WaveRunners es ahora popular en todo el mundo. En todas partes, distribuidores y concesionarios organizan excursiones muy
populares con los usuarios. Salir de excursion con un grupo de amigos y personas de ideas afines y visitar lugares normalmente inaccesibles es
siempre divertido. Incluso lugares ya conocidos parecen nuevos vistos desde una WaveRunner. La razon de la gran popularidad de estas excur-
siones es gue comhinan una actividad deportiva con el placer de viajar. Estas excursiones son también comercialmente beneficiosas para los
distribuidores y concesionarios porque retinen a propietarios de diferentes modelos, viejos y nuevos, lo que estimula el deseo de éstos de cam-
biar su moto por una mas nueva.

Las excursiones son muy populares en numerosos paises

* En Japén...

En Japon. pais de origen de Yamaha, el programa
“Descubra Japén 2009 reunit a muchos usuarios para
viajar este verano. Todas estas excursiones suelen ser
recorridos turisticos de dos dias.

La excursion del 23 y 24 de mayo surcd las aguas de la
peninsula de Izu sobre el Pacifico, en Japén central. El
recorrido empezd en el puerto de Numazu, en el cuello
de la peninsula, y terminG en la ciudad de Shimoda, en
la punta suroriental de la peninsula. Fue un bello itine-
rario con vistas del majestuoso Monte Fuji al norte, de
cuevas en la costa y de interesantes formaciones
rocosas. También habia una gran cena de mariscos
esperando a los excursionistas al final del viaje en Shi-
moda. Al terminar la excursion los participantes habian
disfrutado de una magnifica y agradable escapada de la
rutina diaria a lomo de las WaveRunners,
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La excursion de los dias 27 y 28 de junio surcd, esta
vez, las aguas de la costa de Kagoshima, en la isla de
Kiushu al sudoeste de Japon, una de sus cuatro islas
principales. En el recorrido, los participantes pudieron
recrearse con las magnificas vistas del Sakurayima,
uno de los volcanes activos mds famosos de Japon.
También disfrutaron de los renombrados bafios de
arena caliente del balneario local y de otros placeres
que s6lo los viajes por Japon pueden ofrecer.

En julio se organizé una excursién en Matsushima y
en septiembre, una excursion de pesca en Toba. Los
participantes pudieron comprobar la excelente estabili-
dad de las WaveRunners, una caracteristica que las
convierte también en un vehiculo ideal para la pesca.

* En el Sudeste Asiatico también...
Las excursiones con motos nduticas son también popu-

lares en los paises del sudeste asidtico.

En los tres dias del 10 al 12 de abril se organizé una
excursion turistica en Indonesia que cubrié un recorri-
do de 500 km por las costas de la isla de Umang, en la
costa oriental de Java.

Y en Tailandia se celebré también el 30 de mayo una
excursion por el rio Mae Klong, en la provincia de
Ratchaburi. Los 53 participantes disfrutaron con las
visitas a ciudades histéricas ricas en culturas tradi-
cionales.

Estas excursiones permiten a los duefios confirmar el
excelente comportamiento de sus motos nduticas y
muchos de ellos deciden cambiarlas por modelos mis
lujosos o sofisticados al término de la travesia. Por
ello, ademds de ofrecer diversion, estas excursiones
son a su vez un excelente medio de expandir los nego-
cios.



WaveRunner :
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Looking at the appeal of cruiser models

La atraccion que ejercen los modelos de crucero

Y amaha offers a lineup of cruiser models including the FX Cruis-
er SHO, FX Cruiser HO and VX Cruiser with special features
designed to increase the joy and comfort of touring. Here we focus
on one representative model among these, the FX Cruiser HO.

Design and features specially oriented
to touring

The new FX Cruiser HO offers superb basic performance of the type that makes
PWC riding so much fun. But that is not all it is designed for. It also features
design elements and functions specifically tailored to heightening the enjoyment
of longer hours of cruising and touring. Here are some of them.

The hip support seat and raised handlebars, which are the result of ergonomic
design, give the rider the edge to go a little farther even when he or she is tired,
and enhance the ease of cruising on the water.

The good balance of an exira margin of power and economy with the large dis-
placement 1.8L high output engine makes itself more apparent the longer you ride.
The cruise assist and other electronic control functions further refine the quality of
this model that has come into being as a true cruiser.

FX Cruiser HO
Here are some of the features specifically designed for touring pleasure.

Cruise Assist

The Yamaha exclusive electranic throt-

tle system also offers convenient elec- Yamaha cruiser seat

amaha ofrece varios modelos de crucero como las FX Cruiser SHO,

FX Cruiser HO y VX Cruiser, con caracteristicas especiales
disefiadas para aumentar el placer v el confort de la navegacion. Hoy
hablaremos de la FX Cruiser HO.

Disefio y caracteristicas especialmente
orientadas a la navegacion

La nueva FX Cruiser HO ofrece un magnifico rendimiento que convierte la conduccién
de una moto nautica en una experiencia divertida. Pero no ha sido disenada sélo para
eso, también incorpora elementos de disefio y funciones especialmente creadas para
aumentar el placer de la navegacion por horas y horas. He aquf algunas de ellas:

El asiento con soporte para la cadera v los manillares elevados, resultado de su disenio
ergondmico, colocan al conductor en una posicion ventajosa para conducir més tiempo
aunque esté cansado, a la vez que hacen mds ficil la navegacién.

La buena relacién potencia/economia del potente motor de 1.8 litros resulta evidente
cuanto mas tiempo se conduce.

La navegacion asistida y otras funciones electrénicas de control definen la calidad de
este modelo que se ha convertido en una embarcacion para realizar fantdsticos cruceros.

FX Cruiser HO
He aqui algunas de las caracleristicas especialmente disefiadas para aumentar
el placer de la navegacion.

1.82 NA (Natural Aspirated) engine
The 1.82engine adopted from the the super high-performance FX SHO with its gener-

Yamaha’s innovative cruiser seat
and handholds provide excellent
comfort for the rear passenger.
Once you experience the comfort of
this Cruiser Seat in long-distance
touring, surely no other will suffice.

Asiento de crucero Yamaha

El innovador asiento de crucero y
las asas de soporte garantizan gran
comodidad para el pasajero de
atras. Después de comprobar la
comodidad de este asiento durante
una excursion de larga distancia, es
dificil conformarse con otro.

ous displacement size delivers the full range of performance riders want, from sharp
throttle response and acceleration to outstanding top-speed performance. What's
more, another proud feature of the NA engine is its excellent fuel economy. That is a
big advantage especially in long-distance touring, where it means fewer refueling stops.

Motor atmosférico de 1,8 litros

El motor de 1,8 litros, la misma que el de la fabulosa FX SHO, ofrece lo que los usa-
rios buscan, desde una respuesta precisa al acelerador hasta una velocidad méaxima
sobresaliente. Otra de las magnificas caracteristicas de este motor es un bajo con-
sumo de combustible, una ventaja especialmente importante durante excursiones o
viajes largos, ya que las paradas para cargar combustible son més espaciadas.
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tronic control functions the rider is sure
to appreciate, including Cruise Assist to
maintain a steady speed, No wake
mode and Reverse Traction control.

Navegacion asisfida

El acelerador electrénico exclusivo de
Yamaha incorpora funciones que los
usuarios faciimente apreciaran, como
el sistema de navegacion de crucero
que mantiene una velocidad constante,
la navegacion sin estela y un sistema
de inversion de la marcha.

N~

NanoXcel FX hull

The proven hull of the FX series models provides
not only sporty performance in action but also
excellent stability and comfort. In touring, where the
wave conditions are likely to change place by place
and hour by hour, this stahility is a must that brings
greater riding assurance. In long-distance touring,
riclers will also appreciate the comfort aspects of
this hull design that softens the shock of waves and
directs the spray away from the riders.

Made by Yamaha's super-lightweight NanoXcel
construction method, the FX hull brings the added
benefit of better fuel economy along with its famed
running performarce.

Casco FX en NanoXcel

El afamado disenio del casco de la serie FX ofrece no sdlo
un alto nivel de prestaciones sino también excelente esta-
bilidad y comodidad. Durante una excursion larga, las
condiciones de la superficie del agua cambian de lugar en
lugar y también segn la hora, por eso la estabilidad es la
caracteristica que mas influye en la seguridad de la nave-
gacidn. Los usuarios también podran apreciar la comodi-
dad que ofrecen estos cascos, ya que amortiguan muy
bien los golpes de las olas y ademas desvian el agua gue
se levanta lejos de su cuerpo.

El casco superligero construido con el método NanoXcel
de Yamaha aporta grandes ventajas: mayor economia de
combustible y prestaciones extraordinarias.

89.6 liters of total storage

Abundant storage space Is a big plus in
touring. With this storage capacity you can
pack along a change of clothes, acces-
sories, beverages and marine sports gear.

Capacidad total de almacenaje de
89,6 litros

Disponer de una gran capacidad para |levar
£05as es una gran ventaja a la hora de salir
de excursidn. Yamaha le ofrece espacio
suficients para llevar un cambio de ropa,
objetos personales, bebidas y accesorios
deportivos.
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WaveRunner

Promoting an even better market environment

YRA - Yamaha Riding Academy programs

Yamaha Motor Co., Ltd. has created a YRA (Yamaha
Riding Academy) program for WaveRunners and is
organizing events in markets around the world to bring
instruction to a wide range of WaveRunner users. YRA
is a program that has been promoted by Yamaha Motor
worldwide as the core of its efforts to encourage riding
safety among its motorcycle and ATV users. The pri-
mary aims of now introducing a WaveRunner version
of the YRA program are (1) to spread knowledge ol
proper riding technique, (2) to spread safer riding prac-
tices. (3) to spread useful riding practices and (4) o
spread enjoyable riding practices. Yamaha believes that
these efforts are effective not only for protecting the
safety of the customers but also for heightening the
appeal and advantages of the products by enabling the
customers to use them with greater assurance. Also,
Yamaha believes that by winning the recognition of
society, these efforts can be effective in winning us a
more stable market environment and reducing or
retracting unreasonable bans or limitations on personal
watercraft use resulting from accidents and the like, For
these reasons Yamaha Motor knows that this program
is essential for building a strong base for our PWC
business,

N,

The basic framework of the YRA program is its
instructor training system. YMC's Master Instructors
train area instructors in each country and region. Fur-
thermore, in larger markets, the area instructors can
train local instructors as necessary and assign them to
specific localities, It then becomes these area instruc-
tors and local instructors that actually instruct the cus-
tomers. Of course, in order to achieve maximum effect,
the regional distributors and dealerships should hold
YRA courses regularly and of their own initiative as
deemed necessary. Yamaha asks the distributors to
select and provide training for area instructors, train
Jocal instructors to provide instruction to customers,
have these instructors organize and execute riding safe-
ty courses on a planned basis and encourage them to
acquire the recommended certifications (YTA
WaveRunner Class. emergency rescue).

Yamaha Motor wants to strengthen its partnership with
you, the distributors and dealers, so we can work
together to build a better market environment with
YRA.

*For details about the YRA program please consult your
Yamaha business representative.

Como lograr un mejor ambiente de negocios

El programa de la Academia de Conduccion Yamaha

Yamaha Motor Co., Ltd. ha creado el programa YRA
(siglas inglesas de “Academia de Conduccién Yamaha™)
para las WaveRunners y esti organizando cursos en todo
el mundo para ofrecer instruccion a sus numerosos
usuarios. El programa YRA estd siendo promocionado
por Yamaha Motor como elemento esencial para fomen-
tar la seguridad en la conduccién entre sus usuarios de
motocicletas v vehiculos todoterreno (ATV). Los obje-
tivos principales al introducir ahora este programa para
las WaveRunner son: (1) difundir téenicas adecuadas de
conduccion, (2) difundir practicas de conduccién mis
seguras, (3) difundir pricticas de conduccion mds (tiles
y (4) difundir prdcticas de conduccién mds divertidas.
Yamaha cree que estos esfuerzos son eficaces no sélo
para proteger la seguridad de los clientes, sino también
para realzar el atractivo y las venlajas de los productos al
conseguir que sus clientes los usen con mayor seguridad.
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Yamaha cree también que, al ganarse el reconocimiento
de la sociedad. estos esfuerzos pueden ser eficaces en
lograr un mejor ambiente de negocios y reducir o sus-
pender prohibiciones poco razonables o limitaciones en
el uso de las WaveRunner como consecuencia de acci-
dentes o percances similares. Por estas razones, Yamaha
Motor sabe que este programa es esencial para construir
una base mis sélida en nuestro negocio de motos
néuticas,

El elemento bisico del programa YRA es el sistema de
formacion de profesores. Los Profesores de YMC
preparan a los profesores de zona en cada pais y region.
Ademids, en los mercados mds grandes, estos profesores
de zona pueden preparar. a su vez. a los profesores
locales cuando sea necesario y asignarles lugares
especificos, Y son estos profesores de zona v profesores
locales los que ensefian directamente a los clientes. Claro

Yamaha Motor's Master Instructors train area
instructors in each country and region. Also, in
larger markets, the area instructors can train local
instructors as necessary and assign them to specif-
ic localities. It is these area instructors and local
instructors that actually instruct the customers.
Los Profesores de Yamaha Motor forman a los
profesores de zona en cada pais y region. También,
en los mercados mds grandes, los profesores de
zona pueden preparar a profesores locales cuando
sea necesario y asignarles lugares especificos. Son
estos profesores de zona v profesores locales los
que instruven en realidad a los clientes.

Make
Mid term plan
Veasty plan

Program evaluition
Measirng effectivenn

Brushup acttinties

Consistency in regular holding of training courses
is the key to spreading the YRA WaveRunner pro-
gram. We ask the area instructors to conduct
PDCA (Plan, Do, Check and Act), while YMC
improves the course contents, trains instructors,
develops and spreads programs for Super Jets,
towing and cruising programs, etc., and plans and
produces tools for these programs and works con-
sistently through the media to advertise them.
Celebrar con regularidad cursos de formacion es
la clave para difundir el programa YRA de
WaveRunners. Yamaha pide a los profesores de
zona se dedigquen a planificar, verificar y actuar
mientras se mejora el contenido de los cursos, se
Jorman mds profesores, se desarrollan cursos
para superjets, remolques v navegacion, etc., y se
planifican y producen herramientas para estos
programas v se usan los medios de comunicacion
para su promocion.

que, para lograr una médxima eficacia, los concesionarios
y distribuidores regionales deben programar cursos YRA
periddicamente y por iniciativa propia, cuando lo crean
necesario, Yamaha pide a los distribuidores que seleccio-
nen y ofrezcan formacién a los profesores de zona. que
preparen a los profesores locales para ensefiar a los
clientes, que estos profesores organicen y lleven a cabo
cursos de seguridad de manera planificada. y que les ani-
men a adquirir los certificados recomendados (Categoria
YTA WaveRunner, salvamento de emergencia).
Yamaha Motor quiere fortalecer la relacion con dis-
tribuidores y concesionarios para trabajar conjuntamente
en conseguir un mejor ambiente de negocios con el pro-
grama YRA.

*Para més detalles sobre ¢l programa YRA, sirvase consultar a
su representante comercial Yamaha,



Yamaha’s new outhoard models
Meeting needs from all parts of the world to make products people love and depend on

Outboard motors are a power source that can be easily mounted on a wide
range of boats, and for that reason they are used throughout the world on all
kinds of boats in the commercial and private use sectors. And however they
are used, boaters demand not only performance but also the reliability and
durability to make them feel secure out on the water. In order to meet those
demands, Yamaha Motor has always based its outboard development on the
actual needs we find by going to each market and conducting exhaustive
tests in local use conditions.

Compared to automobile engines. for example. outboard motors are subject-
ed to a greater variety of use environments. That is why they must be
designed to meet the needs of specific use environments in different parts of
the world based on in-depth on-site research.

There are many environmental factors involved. Developmental needs will
differ if the engine will be used in freshwater or saltwater. If it is saltwater,
the level of salinity is also important. Water temperature is another factor, as
is the presence of floating debris or silt in the water. Seaweed can clog cool-
ing water passages and rocky bottoms or driftwood in the water can damage
propellers and drive units. The speeds at which the outboard will be used is
another factor, and so is the type of boat it will be mounted on and the quali-
ty of the gasoline available in the market. All of these factors are researched
in order to develop outboards that truly answer customer needs in each spe-
cific market.

And, this development process is same for products in both the commercial-

use and pleasure-use sectors. For fishing on the seas. an outboard must have
the sheer strength to power a boat over rough waves and carry the fishermen
far offshore, and reliability is an absolute must out there at sea, as are han-
dling stability and fuel economy. For freshwater bass fishing, anglers need
good acceleration and high-speed performance to power them from one
fishing point to another repeatedly with speed and agility. For fishing with
smaller boats on lakes and rivers an outboard must be lightweight and com-
pact and easy for anyone to operate. Boat owners who want to spend leisure
time with their families and friends in coastal waters expect the outboard to
be a5 free of exhaust smell and smoke as possible, and low in vibration and
running noise.

In the process of answering all of these site- and use-specific needs, Yamaha
Motor has come to manufacture and supply outboard motors in no less than
roughly 1,300 different spec variations.

Of course. the new models just released by Yamaha are also developed with
the same demanding precision to meet the real needs of the markets where
they will be sold. And. Yamaha Motor will continue to develop new models
to further expand its lineup of quality, market-specific products.

In these ways, Yamaha continues to use its cutting-edge technology and
developmental passion and ingenuity to deliver products that bring more ful-
filling marine life to people all over the world.

Los nuevos modelos de fuerabordas Yamaha

Como satisfacer las necesidades de todo el mundo con productos que la gente quiere y en los que confia

Los motores fueraborda son una fuente energética de fAcil instalacion en una
amplia gama de embarcaciones y, por eso, son utilizados en todo el mundo para
usos comerciales y privados. E independientemente de como se usen, los usua-
rios exigen no sélo un buen rendimiento, sino también enorme fiabilidad y dura-
bilidad para poder sentirse seguros sobre el agua. A fin de satisfacer esta deman-
da. Yamaha Motor ha basado siempre el desarrollo de sus fuerabordas en las
necesidades del momento y, para ello, ha llevado a cabo pruebas exhaustivas en
cada mercado para ver las condiciones de uso locales.

Comparado con el motor del automavil, por ejemplo, el fueraborda se usa en una
mayor variedad de ambientes naturales. por lo que debe disefiarse para satisfacer
las necesidades de uso en estos diferentes ambientes en las distintas regiones del
mundo basdndose en una completa investigacion en el lugar de su utilizacién.
Hay pues numerosos factores medioambientales en juego. Las necesidades
medioambientales diferirdn si el motor se usa en agua dulce o salada. Si es agua
salada, el nivel de salinidad es también importante. La temperatura del agua es
otro factor a tener en cuenta, asi como la presencia de cieno o detritos flotantes en
las aguas, Las algas marinas pueden bloquear los conductos del agua de refri-
geracion y los fondos rocosos o la madera que arrastra el mar pueden danar las
hélices y las unidades de propulsion. Las velocidades a las que se usa el fuerabor-
da son otro factor a considerar, asi como el tipo de embarcacion en que se instala
y la calidad de la gasolina disponible en el mercado. Todos estos factores se
investigan a fin de desarrollar fuerabordas que respondan fielmente a las necesi-
dades de los clientes en cada mercado.

Y este proceso de desarrollo es idéntico tanto en los productos de uso comercial

como en los de la ndutica de recreo. Asi, para pescar en el mar, los fuerabordas
deben tener potencia suficiente para propulsar las lanchas sobre olas encrespadas
y transportar a los pescadores a alta mar, e igualmente, en mar abierto, la fiabili-
dad es imprescindible, asi como la estabilidad de manejo v la economia de com-
bustible. Para pescar lubinas en agua dulce, los pescadores necesitan buena acele-
racion y excelente rendimiento a alta velocidad para poder ser transportados
repetidas veces de una zona de pesca a otra con rapidez v agilidad. Para pescar
con lanchas pequefias en lagos y rios, los fuerabordas deben ser ligeros, com-
pactos y ficiles de manejar. Y los propietarios de lanchas que quieran pasar el
tiempo libre con sus familias y amigos en aguas costeras necesitardn fuerabordas
que produzcan menos olor a gasolina y humo como sea posible, asi como
minima vibracién v ruido de funcionamiento.

En el proceso de responder a todas estas necesidades especificas, Yamaha Motor
ha logrado fabricar y suministrar motores fueraborda con nada menos que unas
1.300 especificaciones diferentes.

Naturalmente, los nuevos modelos recientemente lanzados al mercado por
Yamaha han sido desarrollados con igual precision que los anteriores a fin de sa-
tisfacer las necesidades reales de los mercados en los que se venden. Y Yamaha
Motor continuard desarrollando nuevos modelos para ampliar atin mds su gama
de productos de alta calidad, para mercados especificos.

Asi, Yamaha sigue usando, con pasion e ingenio. su tecnologia de vanguardia,
para suministrar productos que contribuyen a hacer mids grata y satisfactoria la
vida en el mar a todo el mundo.
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A stronger lineup

Yamaha’s new outbhoard models
Next Generation

VMAX SHO (Super High Output)

Mounting a newly developed V6 4.2-liter 4-
stroke engine
For awesome acceleration and speed and the

lightest weight in for a 4-stroke

The VMAX SHO is offered in a lineup of three new models at 250, 225
and 200 hp. All three are specially designed for bass boats with ideal per
formance from a newly developed V6 4.2-liter 4-stroke engine.

e The exterior design adopis an innovative new look of speed and
sportiness worthy of the next-generation VMAX image.

e With features like the world’s first plasma fused sleeveless cylinders
on an outboard motor, these models boast the lightest weight in their
horsepower classes, including the 2-strokes.

By adopting features including Yamaha's exclusive long intake mani-
fold, VCT and the “in-bank exhaust system” (fitted inside the “V”
bank), these models boast increased outpul and torque that mean an
awesome feeling of power and acceleration that beats the existing 2-
strokes of the same horsepower classes.

© The newly developed lower unit and exclusive VMAX series propellers
translate the engine’s power into strong propulsion.

Development Background

The VMAX series outboards are specially designed and engineered for
the “bass boats™ used in the popular sport of freshwater bass fishing in
North America. In bass fishing tournaments, anglers need a boat and out-
board that can accelerate quickly and run at high speeds from one fishing
spot to the next. These new models are the first 4-strokes for the VMAX
SHO series and offer the kind of performance serions anglers demand.
and them some. These are models that answer the demand for 4-stroke
outboards in the North American bass boat market, where users are con-
cerned about environmental issues. At the same time, these new-genera-
tion bass boat engines are designed for lighter weight than the existing 2-
strokes and feature a range of new technologies that boost power and
speed performance. And, of course, they also boast Yamaha Motor’s
famed reliability and durability.

Nueva generacion
El superpotente VMAX SHO
F250C/F250D/F200D
Nuevo motor V6 de 4 tiempos y 4,2 litros
Con increible aceleracion y velocidad. El més ligero
de todos los motores de 4 tiempos

El VMAX SHO se ofrece en tres nuevos modelos de 250, 225 y 200 C.V. Los tres han
sido disenados para instalarse en lanchas pesqueras de rébalo v producen un extraordi-
nario rendimiento gracias a su nuevo diseno V6 de 4 tiempos y 4,2 litros.

o E| disefio exierior adopta un nuevo aspecto que lo hace mas veloz y deportivo,
digno de la imagen de los VMAX de la proxima generacion

o Siendo los primeros motores fueraborda del mundo con cilindros sin camisa,
estos modelos tienen el menor peso para su potencia, incluyendo los de 2 fiem-
pos.

oY con caracteristicas exclusivas de Yamaha como un miitiple de admisidn de gran
longitud, transmisidn continuamente variable VCT y el sistema de escape interior
(dentro del blogue de cilindros en V), estos modelos iienen mayor par y mayor
rendimiento, lo que causa una formidable sensacidn de potencia y aceleracion,
muy superior a los de 2 tiempos que hay en el mercado, en la misma categoria.

e La nueva unidad inferior y las exclusivas hélices de la serie VMAX convierien la
potencia del motor en una propulsion mas potente.

* Sinopsis

Los fuerabordas de la serie VMAX se han diseniado y fabricado especialmente para las
lanchas pesqueras de rdbalo usadas en los populares toreos de pesca de rébalo de
agua dulce en Norteamérica. En estos torneos, los pescadores necesitan una lancha y
un fueraborda que puedan acelerar con rapidez y llevarlos a alta velocidad de una zona
de pesca a otra. Estos nuevos modelos son los primeros 4 tiempos de la serie VMAX
SHO v ofrecen el rendimiento que exigen los pescadores experimentados. Son mode-
los que responden a la gran demanda de fuerabordas de 4 tiempos en el mercado de las

" lanchas pesqueras de rébalo en Norteamérica, en donde los usuarios muestran preocu-

pacién por los temas medioambientales. Al mismo tiempo, esta nueva generacion de
motores tiene un menor peso que los de 2 tiempos actuales e incorporan diversas tec-
nologias de vanguardia que aumentan su potencia y velocidad. Y, naturalmente, son
dignos herederos de la famosa fiabilidad y durabilidad de Yamaha.

Some of the outhoards introduced here may not be offered in some markets,
“Puede que algunos de los fuerabordas agui mencionados no estén a la venta en ciertos mercados
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F6C/F5A/FAB

Newly developed portable outhoards hoast-
ing exceptional convenience
Seeking the ultimate in user-friendly ease of use

The F6C, F5A and F4B are Yamaha's newly designed and engineered
portable 4-stroke outboards. They mount a newly developed OHV engine
that has the compactness, light weight. ease of camrying and ease of use
that are so important for a portable outboard. These models also boast
new-generation graphics and cowling design.

© The single-cylinder OHV engine with high-performance ignition sys-
tem delivers powerful performance.

o These models have a built-in fuel tank and an optional external fuel
tank that greatly increases running distance.

e Easy starling is assured with the easy-pulling starter grip and a
decompression function. Also, the extra-large shift lever, tiller handle
and cowl clamp are all designed for greater ease of use. What'’s
more, the tiller handle damper, dynamic balancer and bottom cowling
damper all help reduce vibration and noise for greater enjoyment and
comfort in use.

e Other convenient features are the well designed carrying handles and
ergonomically designed front grip. Yamaha's original oil leak preven-
tion system allows the engine to be laid down in the
three horizontal directions for storage. As a resuit,
you never need to worry about oil leakage, when

carrying the engine in the trunk of your car. @VAMAHA

Development Background —_—

These new models have been
developed for the worldwide
portable outboard market targeting smaller
pleasure-use craft like tender boats, dingeys and
inflatable boats. The European market models fea-
ture an appealing white color scheme. Designed
and engineered for the ultimate in portable out-
board functionality. these models provide not only
top performance as propulsion units but also a full
array of features that increase ease of use and convenience.

et |

#The FSA will be released only on specified markets.

Los nuevos modelos de fuerabordas Yamaha

F6C/FSA/FAB

Nuevos fuerabordas portatiles muy comodos de
fransportar y usar
Buscando lo tdltimo en facilidad de utilizacion

Los F6C, FSA y F4B son los nuevos fuerabordas portdtiles Yamaha de 4 tiempos. Su
nuevo motor OHV es compacto, ligero, ficil de transportar y ficil de usar, cualidades
que son muy importantes en un fueraborda porttil. Ademds, el encarenado de estos
modelos es de dltima generacion al igual que su decoracion grifica.

© El motor OHV monocilindrico con sistema de encendido de alto rendimiento trans-
mite una enorme potencia.

e Estos modelos incorporan un depdsito de combustible y ofro exterior opcional, lo
que hace posible recorrer distancias mas largas.

@ La facilidad de los arranques esta asegurada gracias al uso de una cuerda muy facil de jalary
a la practica funcidn de descompresion, También, hemos aumentado el tamafio de la palanca
de cambios, de la empufiadura del timdn y de I abrazadera del encarenado para facilitar aiin
mas su uso. Ademas, la amortiguacion del timdn, el uso de un compensador dinamico y de
una amortiguacion en la parte inferior del carenado contribuyen a reducir las vibraciones y el
ruido para lograr una mayor comodidad y placer de conduccion,

® (ftra caracteristica que refuerza la comodidad son las agarraderas para el transporte y el
asa delantera de disefio ergondmico. El sistema de prevencidn de fugas de aceite exclusivo
e Yamaha, permite acostar el fuerahorda sin ningin problema. Ya no hace falta preocu-
parse mas por manchas de aceite causadas por fugas cuando se transporta el fueraborda
en el maletero de un automovil.

* Sinopsis

Estos nuevos modelos de fuerabordas portétiles se han fab-
ricado para ser utilizados en pequefias embarcaciones de
recreo como lanchas v botes rigidos e inflables. Los mode-
los para el mercado europeo llevan un Hamativo diseno de
color blanco. Disefiados y fabricados para ser muy ficiles
de transportar, estos modelos ofrecen no sélo el miximo
rendimiento como unidades de propulsion, sino también
incorporan numerosas funciones que los hacen muy
pricticos y ficiles de usar,

- ;,

*White version is only available in Europe,
*La version de color blanco se vende sélo en Europa.

*El F5A se comercializard sélo en algunos
mercados.

"Wow!" "Unbelievable!" "Awesome!”

US market product introductions and test rides for
Dealers and Boat Builders

In the U.S. market a meeting is held each May for boat builders. To
accommadate the development schedule of the VMAX SHO and
other new models, the meeting was held this time in November at
the test center in Bridgeport, Alabama, where the product lineup was
announced along with a presentation on the sales policies. At the
same time test rides for the new products were held.

The response at this year's new product test ride event was outstand-
ing. Everywhere one could hear exclamations of “Wow.” “Unbe-
lievable” and “*Awesome!™ That is how good the first impressions of
these new models were.

Special attention focused this time on the highlight of the new line-
up. the first 4-stroke models in the Yamaha VMAX line of bass boat
engines, the new VMAX SHO. There was always a line of partici-
pants waiting for a test ride on the boat mounting this new mocel.
When the bass tournament pro who piloted the test-ride boat was
asked about the reactions of the test-ride participants, he said, “They
just smiled and said “Wow!"” and “Unbelievable.” but maybe that is
the most honest expression of how they felt. No other comments
were necessary.”

One dealer who participated in the test rides said. “l heard about its
performance at the meeting vesterday, and it wasn’t that 1 doubted
what I heard, but you really have to take it for a ride o believe this
performance. Then 1 knew for sure that what they were saying at the
meeting was really true.”

“iAhl" “Increible” "Impresionante”

Presentacion de productos en el mercado norieamericano y prue-
has de manejo para concesionarios y constructores de lanchas

En el mercado norteamericano se celebra una reunion cada mes de
mayo para los constructores de lanchas. Pero esta vez, y a fin de
ajustarse al programa de desarrollo de los VMAX SHO vy de otros
nuevos modelos, la reunion tuvo lugar en noviembre en el centro
de pruebas de Bridgeport, Alabama, donde se anuncié la gama de
productos y se presentd la politica de ventas.

La respuesta este afio a las pruebas de manejo de los nuevos pro-
ductos [ue espectacular. Por todas partes podian ofrse exclama-
ciones como “juh!", “jincrefble!”, “jimpresionante!. Asf de buenas
fueron las primeras impresiones de los nuevos maodelos.

La atraccién principal se centrd esta vez en el primer 4 tiempos de
la gama de motores Yamaha VMAX para lanchas pesqueras de
rdbalo o lubina: el nuevo VMAX SHO. Siempre hubo una larga
cola de participantes esperando realizar las pruebas de manejo en
la lancha en la que estaba instalado este nuevo modelo.

Después de probar la lancha, le preguntaron a un pescador profe-
sional de rébalo cudles habian sido las reacciones de los partici-
pantes, v éste respondid: “Sonrefan v exclamaban: jincreible!, y
pienso que file una expresion sincera de lo que sintieron. No nece-
sito afadir nada mis”. Un representante de 1os concesionarios que
participd en las pruebas de manejo afirmé: “Of sobre el
rendimiento del motor en la reunién de ayer v, no es que dudara de lo que habia oido. pero
realmente tenfa que probarlo para comprobar que era tan bueno. S6lo entonces supe con
seguridad que Jo que me habian dicho era verdad™,

Chantey No.127 7



Service

one-point advice

he subject of this sequel of One Point Advice is “degreasing”. On an outboard motor, the joining surfaces of the crankcase are
sealed with liguid gasket compounds. For this reason degreasing is an important part of engine maintenance. If degreasing is not
done properly, the seal between the liquid gasket and the paris of the crankcase will deteriorate and thus lead to oil leakage.
Although degreasing is a simple operation, it is also an important one. So, let’s take a close look at what it involves.

Main degreasing methods

Manufactured products are given a variety of different types of finishes to
protect them, such as paint, plating and stick-on finishes. These finishing :
processes always begin with cleaning and degreasing of the surfaces to
be finished so that the paint or adhesives will stick well. Degreasing can :
be done by a number of methods and the decision of which method to

use is based on concerns for the effect on the product parts, safety, envi-
ronmental impact and job efficiency.

Alkaline liquid method -~ Rinse or spray with a liquid solution
containing sodium nitrate, ec.

Solvent method --Rinse or spray with gasoline, kerosene,

toluene, alcohol, etc.

Surface activation method -.----Rinse with water solutions commonly
called cleansers (detergents)

Emulsifying agent method ---Rinse or spray with both an organic sol-
vent and surfactant

Decreasing with acetone
Desengrasando con acelona

Problems of degreasing and solvents

Normally, in our service work we either wipe the surfaces of the parts to
be assembled with toluene (= thinner), acetone or alcohol, or spray them
with a commercial “parts cleaner” chemical solution to clean and
degrease them. Neither of these processes involve much threat to the
human body or the environment, but as long as we are using them, it is
important to understand the potential problems.

Alkaline liquid method sol-
vents

_Corrode aluminum, copper and SUS
Dissolve the skin

Solvent method organic Flammable, can cause fires

solvents Harmful to brain, respiratory organs
Surface activation method _ Waste fluids are harmful to the environ-
surfactants ment

Emulsifying agent method ___ Waste fluids are harmful to the environ-
emulsifiers ment

Using air blower after decreasing
Uisaneo wng pistola de aire comprimide despues de desengrasar

| tema de este nimero es “desengrase”. En los motores fueraborda, las superficies de unidn del carter se sellan con compuestos
liquidos. Por esta razon, el desengrase es una parte importante del mantenimiento del motor. Si no se hace bien, la calidad del
sellado se deteriorara y habra fugas de aceite. Aunque el desengrase es una tarea sencilla, también es importante. Veamoslo con un

poco de detenimiento.

Métodos principales de desengrase

Las piezas manufacturadas reciben diversos tipos de tratamientos de pro- :

teccion como pintura, banos metalicos y adhesivos. Estos procesos
empiezan siempre limpiando y desengrasando las superficies gue se

tener en cuenta el efecto que se producird en las piezas del producto, su
seguridad, impacto medioambiental y eficiencia.

Método del liquido alcalino -----Lave o rocie con una solucion liquida
que contenga nitrato de sodio, etc.

Método del disolvente - Lave o rocie con gasolina, queroseno,
tolueno, alcohol, etc.

Método de activacion de la -----Lave o rocie con productos de limpieza
superficie (detergentes).

Método del agente emul- -

f Lave o rocie con disolvente organico y
sionante

surfactante
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Problemas de los disolventes

Normalmente, en nuestros trabajos de mantenimiento, limpiamos las

: superficies de las piezas que van a montarse con tolueno (diluyente), ace-
i tona 0 alcohol, o bien las rociamos con una solucion quimica comercial
quieren proteger para que la pintura o los adhesivos se peguen bien. Hay :
diversos métodos de desengrase v el decidir cual debe usarse tendrd que :

para limpiarlas y desengrasarlas. Ninguno de estos procesos constituye
una amenaza para el cuerpo humano o el medio ambiente pero, mientras

: estamos usandolos, es importante considerar posibles problemas.

Disolventes alcalinos Corroen el aluminio, &l cobre y los aceros inoxidables

Disuglvan [a piel
Disolventes organicos ... Inflamables, pueden causar incendios
Dafiinos al cerebro y organos respiratorios
Surfactantes Su desecho dafia el medio ambiente
Emulsionantes

---5u desecho dana el medio ambiente



Servicio

Problems of organic solvents

All solvents have advantages and disadvantages. Among them, organic solvents are
especially dangerous and the current trend is to not use them for degreasing.
Although we use them in small amounts in our service work, when we do use them
we must understand their dangers and take preventative measures. But that is not
the only problem with organic solvents. Because they are volatile substances that
evaporate rapidly, they cause the temperature of surrounding painted parts fo drop
quickly. This causes moisture in the air to condense and form water droplets on the
surface of these parts. Therefore, liquid gasket or paint should never be applied

immediately after degreasing. Because the presence of water droplets will cause poor *

adhesior. After degreasing. it is important to always be sure to dry the degreased
parts with an air blower or leave sufficient time for the surfaces to dry before apply-
ing liquid gasket or paint.

Some of you probably do fiberglass work or painting as well, and the problems are
the same with these jobs. After surfaces have been cleaned or degreased with organ-
ic solvents, always be sure to include a drying step in your work process.

As service people, our work requires a variety of working skills. Besides our skills in
using tools, we must also have skills for moving things and hanging things, skills in
using solvents, safety and health skills, communication skills, etc—the list is aimost
endless. This great variety of skills can't be learned all at once, so we need to learn
them one at a time when they occur to us. Only you know what skills you lack. When
you find a job skill that you don't know properly, take the time to study it or ask an
experienced service person the proper way to do the job. As you increase your range
of skills in this way, remember that thinking you know a skill or a paricular job with-
out learning the proper way to do it can be the cause of mistakes in your service work.

Problemas de los disolventes organicos

Todos los disolventes tienen ventajas y desventajas. Asi, los disolventes organicos
son especialmente peligrosos vy, actualmente, se tiende a no usarlos para desen-
grasar. Aunque nosotros los utilizamos en cantidades pequedias en nuestros trabajos
de mantenimiento, somos conscientes de sus peligros y tomamos medidas preventi-
vas.

Pero éste no es el Gnico problema con los disolventes orgdnicos. Dado que son sus-
tancias volatiles que se evaporan rapidamente, la temperatura de las piezas pintadas
baja repentinamente, lo que origina humedad en el aire y gotas de agua en la superf-
cie de esas piezas. Por consiguiente, las juntas liquidas o la pintura no debe nunca
aplicarse inmediatamente después del desengrase porque la presencia de gotas de
agua hara que la adhesion sea deficiente,

Después de desengrasar, es importante asegurarse siempre de secar las partes
desengrasadas con aire comprimido o dejar que pase un cierfo tiempo antes de
echar junta liquida o pintura.

Puede que alguno de Vds. realice trabajos de pintura o de fibra de vidrio. Pues bien,
el problema aqui es idéntico. Después de limpiar o desengrasar las superficies con
disolventes organicos, aseglirese siempre de secar esas partes.

Los trabajos de mantenimiento requieren pericia y experiencia. Ademas de habilidad
para usar las herramientas, debemos también tener habilidad para mover cosas y
colgarlas, para usar los disolventes, para no tener problemas de salud, seguridad y
comunicacion, etc. La lista sera casi interminable. Esta habilidad para hacer las
c0sas no puede aprenderse solo de una vez, asi que necesitamos aprender poco a
poco, cuando las cosas suceden.

Solo Vd. sabe bien la habilidad que le falta. Cuanda se encuentre con trabajos que no
conoce a la perfeccion, tome tiempo para estudiarlos o pregunte a un técnico experi-
mentado la forma de hacerlos de manera correcta. A medida que aumente su habili-
dad y su preparacion técnica, recuerde que si piensa que ya sabe hacer un trabajo sin
haberlo aprendido bien, cometera probablemente errores en sus trabajos de mante-
nimiento.

Dr. Sugimoto Chantey Editorial Room
ME Company, Yamaha Motor Co., Ltd.
1400 Nippashi, Minami, Hamamatsu,
Shizuoka 432-8058, Japan

Please write to me with any questions about service.
Comuniquese conmigo ante cualguier pregunta que fenga sobre servicio y
reparaciones.

YTA Information

Informacion de la YTA

YTA educational materials for PWC
servicing completed

Meaningful progress continues to be made in our YTA
(Yamaha Technical Academy) educational activities.

The YTA Bronze Class standard for outboard motors that was
launched full-scale in 2007 has already led to the certification
of over 5,000 service technicians in more than 20 countries.
Now we are pleased to announce that YTA educational mate-
rials have now been completed for PWC (personal watercraft)
as the next extension of the YTA program.

PWCs are sold not only at outboard motor dealerships but also
often at motorcycle and ATV dealerships. As a result, there
was a tendency for service technicians at these non-marine
dealerships to be lacking in opportunities to study the basics of
PWC service.

The newly completed YTA educational materials for PWCs
contain technical service instructions covering 12 different
subject areas. The information in each of these 12 areas is pre-
sented with abundant use of animation and CAl (computer
aided instruction) designed to deepen technician understand-
ing of PWC operation and movement.

These YTA educational materials for PWCs are sure to con-
tribute to greater customer trust.

If you have a need for these YTA PWC educational materials
please contact your Yamaha PWC distributor.

Materiales educativos de la YTA para los
técnicos de mantenimiento de motos nauticas

Las actividades educativas de nuestra Academia Técnica Yama-
ha (YTA) siguen experimentando progresos significativos,

Hasta la fecha, mds de 5,000 técnicos de mantenimiento, de mds
de 20 paises. han conseguido ya el certificado en la Categoria de
Bronce en motores fueraborda, introducido en 2007.

Y. ahora, podemos anunciar que ya estan terminados los materiales
educativos para motos nduticas, lo que significa una nueva
ampliacion del programa de la academia.

Las motos nduticas se venden en los concesionarios de motores
fueraborda, pero también, a menudo. en los concesionarios de
motocicletas y vehiculos anfibios todo terreno. Por tanto, los
técnicos de mantenimiento de estos Gltimos concesionarios no
tienen las mismas oportunidades para estudiar el mantenimiento
bésico de las motos nduticas que los primeros.

Los nuevos materiales educativos de la YTA para motos
néduticas contienen instrucciones de mantenimiento en 12 dreas
temiticas diferentes. La informacion en cada uno de estos temas
se presenta usando abundantemente animacion y ensefanza CAI
(asistida por computadora) disefiada para lograr una mejor com-
prension del funcionamiento v de los mecanismos de las motos
nduticas.

Estamos seguros que estos nuevos materiales educativos con-
tribuirdn a aumentar la confianza del consumidor. Si tiene
necesidad de estos materiales, pdngase en contacto con su dis-
tribuidor Yamaha de motos nduticas.

Chantey No.127 9



News Round-up

Kuwait / Argentina

Kuwait / Argentine

Middle East and Latin Ameri-
can Distributor Meetings

On November 16 and 17, a Distributor
Meeting was held in Kuwait for representa-
tives of distributorships from six countries
of the Gulf region of the Middle East.

One of the main topics of the meeting was a
trial export business in US-made sport boats
that are in high demand in the region. With
large-scale support from the distributor
Kuwait Development & Trading. the meel-
ing was a big success. The representatives
came away with positive ideas for future
development of their business.

On December | and 2, a Distributor Meet-
ing was held in Salta, Argentina for Latin
America distributors. One of the subjects on
the agenda was the important issue of per-
sonal watercraft riding safety. An introduc-
tion of the new YRA (Yamaha Riding
Academy) program for WaveRunners was
made and a training session for YRA
instructors was organized, With the very
thoughtful and extensive support of Yama-
ha Motor Argentina S.A.. a new leaf has
been turned in Yamaha's WaveRunner rid-

ETING I KUWAIT
—— I

En Ortente Medio y América Latina se celebraron reaniones de distribuidores para presentar los iuevos modelos de WaveRumiers para el 2010,

ing safety activities.
From Tatsuya Fukamachi, Water Vehicle
Business Unit, YMC

Reunion de Distribuidores de
Oriente Medio y América Latina

El 16 y 17 de noviembre se celebré en
Kuwait la reunion de distribuidores de O-
riente Medio a la que asistieron represen-
tantes de concesionarios de seis paises de la
region del Golfo. Uno de los temas princi-
pales de la reunién fue la prueba de exportar
Janchas deportivas construidas en EE UU a
fin de satisfacer la gran demanda de la
regi6n. Gracias al gran apoyo del distribuidor
Kuwait Development & Trading. la reunién
fue un gran éxito. Los asistentes salieron con

ideas constructivas sobre el desarrollo futuro
de sus actividades comerciales.

El 1 y 2 de diciembre tuvo lugar en Salta,
Argentina, la reunion de los distribuidores
latinoamericanos. Uno de los temas cen-
trales fue el importante asunto de la seguri-
dad en la conduccion de motos nduticas. Se
presento el nuevo programa de la Academia
de Conduccién Yamaha (YRA) para
WaveRunners y se organizd una sesion de
formacién de profesores YRA. Gracias al
amplio y decisivo apoyo de Yamaha Motor
Argentina S.A. se ha abierto una nueva
pdgina en materia de seguridad en la con-
duccién de las WaveRunner,

Enviado por Tatsuya Fukamachi, Unidad
Comercial de Motos Nduticas, YMC

Samoa Samoa

Disaster aid given for victims of the Samoa earth-
quake and tsunami

The tsunami (tidal waves) that struck the islands of Samoa and
American Samoa on September 29 as the result of an offshore earth-
quake caused great damage and loss of life. There was also damage
suffered by the Yamaha-affiliated dealerships ASCO Samoa and
ASCO American Samoa. The damage was especially heavy at the
ASCO American Samoa branch in the city of Pago Pago, where

most of the products on display and parts inventory on the first floor

were washed away.

Immediately after the tsunami a plan was put forward to make an
emergency shipment of Yamaha generators 1o the stricken area, but
the quick recovery of electricity supply eventually made that unnec-
essary. However, there was a request for outboard motors to aid in
the recovery of the heavily damaged coastal areas. to which Yamaha
responded by supplying five units free of charge.

ASCO Samoa and ASCO American Samoa are subsidiaries of Toy-
ota Tsusho South Pacific (TTSPH), which is in turn a 100% owned
subsidiary of the Toyota Tsusho Corporation. TTSPH’s President Ito

also serves as president of the two dealerships. On his visit to Bris-

bane, Australia, on October 16. YMC’s pres-
ident at the time, Takashi Kajikawa also vis-
ited TTSPH to present the list of product
donations to President Ito.

Of the five outboards donated. TTSPH will
send one unit of the FAOBETL to American
Samoa’s Department of Marine and Wild
Life and one to the Department of Public
Safety.

To Samoa, one unit of the 30HMHL will be
delivered to the Fisheries Department and
two to the Electric Power Corporation
(EPC).

From Toshirou Yagi, OMDO, YMC
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i i el
quake and tsunami

porel reciente marermoto,

Samoa suffered severe damage from the recent earth-

Las islas de Samoa sufrieron enormes dantos causados

Ayuda a los damnificados y victimas del tsunami
de Samoa

El tsunami que sacudid las islas Samoa el 29 de septiembre, genera-
do por un seismo de gran intensidad en el océano. causd grandes
danos y victimas mortales. También sufrieron danos los concesio-
narios ASCO de Yamaha en Samoa y en Samoa Americana. Sobre
todo, los danos fueron cuantiosos en la sucursal ASCO de la ciudad
de Pago Pago, en Samoa Americana, en donde se perdieron la
mayoria de los productos en exhibicion y las piezas que habia en
existencia en el primer piso.
Inmediatamente después de producirse el tsunami se ultimé un plan
de emergencia para enviar generadores Yamaha a la zona afectada,
pero el rapido restablecimiento del suministro eléctrico acabé por
hacerlo innecesario. Lo que si hubo fueron peticiones de motores
fueraborda para ayudar en las tarcas de rescate de las zonas costeras
mas destruidas, a lo que Yamaha respondié enviando gratuitamente
cinco unidades.
ASCO Samoa y ASCO American Samoa son filiales de Toyota
Tsusho South Pacific (TTSPH) la que, a su vez, es subsidiaria de
Toyota Tsusho de Japén. El director gerente de TTSPH, Sr. Ito, es
T AT también el director en funciones de ambos conce-
. seue sionarios. En su viaje a Brisbane, Australia, el 16
P i de octubre. el entonces presidente de YMC.
Takashi Kajikawa, visité también TTSPH para
presentarle al Sr. Tto la lista de productos dona-
dos.
De los cinco fuerabordas donados, TTSPH
enviard un FAOBETL al Departamento de Marina
y Fauna y Flora de Samoa Americana y uno al
Departamento de Seguridad Pdblica,
En Samoa, un 30HMHL se suministrara al
Departamento de Pesca v dos a Electric Power
Corporation (EPC).
Enviado por Toshiro Yagi, OMDO, YMC
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Singapore Singapur

Asia Marine Distributors Meet-
ing lays solid groundwork for
2010

An Asia Marine Distributors Meeting was
held in Singapore on October 12-13, 2009.
The meeting was attended by all of the
eight outboard motor distributors in South-
east Asia, and attending from Japan was
Mr. Yoichiro Kojima, Executive General
Manager of ME Business Unit. Marine
Business Operations.

Mr. Kojima began the meeting with a report
on the YMC Consolidated Financial
Results and forecast for 2009. He also
shared information with the distributors on
the current progress of YMC businesses as
well as action plans for structural reform
toward returning to profitability in FY2010.
He encouraged everyone to continue dig-
ging deep in their efforts for their markets
and customers. while also taking appropri-
ate action at the right times for expanding
our outboard business.

The meeting also included a CCS agenda
with Mr. Hendra Wiradisaputra of Yamaha

Representatives from Southeast Asia and Japan at the
meeting in Singapore

Representantes del Sudeste Asidtico y de Japin en
Singapur

INFORMATION

Motor Kencana Indonesia (YMKI) as an
invited speaker and 2010 Sales & Market-
ing Plan with Mr. Watanabe. General
Manager of YMC's representative office
in Singapore. And there was a presentation
on actions plans for structural reforms to
enhance the overall outhoard motor busi-
ness in Southeast Asia.

It was a successful meeting, with everyone
coming away with a shared understanding
of the current outboard business situation
and its positive outlook for 2010. With a
good sales and marketing plan and a strong
team of distributors. we are now ready for a
good and prosperous 2010!

From Lim LiLi, YMC'’s representative
office in Singapore

La reunion de los dis-
tribuidores asiaticos presenta
sus lineas basicas de
actuacion para 2010

El 12 y 13 de octubre de 2009 se celebrd en
Singapur la reunion de los distribuidores
nauticos de Asia, a la que asistieron los

II“ {13 e (|

Japww

A CCS presentation was also held
También hubo una disertacion sobre las actividades CCS

ocho distribuidores de motores fueraborda
del Sudeste Asidtico y. por parte de Japon.
Yoichiro Kojima, Director General Ejecuti-
vo de ME Business Unit de las Actividades
Comerciales Nauticas.

El Sr. Kojima empez6 la reunién presentan-
do un informe con los resultados
financieros consolidados de YMC vy sus
previsiones para 2009. Compartié después
informacién con los distribuidores sobre la
marcha actual de las actividades comer-
ciales de YMC y de los planes de reformas
estructurales para volver a obtener benefi-
cios en el ejercicio de 2010. Animé a todos
a seguir esforzdndose al médximo en sus
mercados y con sus clientes, tomando, al
mismo tiempo. las medidas necesarias para
expandir sus actividades comerciales,

Otros temas incluidos en la reunion fueron
las actividades CCS con el Sr. Hendra
Wiradisaputra de Yamaha Motor Kencana
Indonesia (YMKI) como expositor invita-
do, y el Plan de Marketing y Ventas 2010
con el Sr. Watanabe, director general de la
oficina de YMC en Singapur. Tambicn
hubo una presentacion de los actuales
planes de reformas estructurales para mejo-
rar la comercializacion de los motores fue-
raborda en el Sudeste Asidtico. La reunién
fue muy satisfactoria y todos los partici-
pantes lograron una mayor compresion de
la actual sitvacion del mercado y de sus
mejores perspectivas para 2010. Con un
buen plan de marketing y ventas y un gran
equipo de distribuidores estamos ahora
preparados para un préspero afo 2010.
Enviado por Lim Lili, de la oficina de re-
presentacion de YMC en Singapur.

INFORMATION

Providing Yamaha Outboard information for markets gluhally

Chantey to become a net publication

Yamaha Outboards Website launched

@VAMAHA

In January 2010 a new Yamaha Outboard Website (in Eng-
lish) will go online. In addition t a focus on basic product
information. the new website will provide a variety of relevant
items such as a global guide of Yamaha marine distributors
plus video clips about Yamaha outboards, the roles they play
on waters around the world and the people who use and rely
on theny

We hope you will guide you users to this website along with
your own Yamaha outboard website.

* The Home Page shown here is only an image and may dif-

Beginning 2010, Chanrey will no longer be distributed in its current
print form. From 2010 it will become a digital publication distrib-
uted by email.

Chantey began publication in 1977 as an information newsletter for
the global network of Yamaha marine distributors and dealers. In
order to help strengthen and deepen the partnership between Yama-
ha Motor and its distributors, Chantey has continued 1o introduce
the people and the work of Yamaha distributorships around the
world, along with new product information, technical tips and more.
Although Chantey will now become i net publication, that role of
strengthening bonds with our distributors through the supply and
exchange of information will continue fo shipe its contents. We
hope you will continue to make use of and enjoy our publication.

fer from the actual Home Page at the time of Jaunch.
hitp://www.yamaha-motor.co.jp/global/consumer/outhoards/i ndex html

Chantey pasa a publicarse en internet

Desde principios de 2010, Chantey-abandonard su actual formado
impresq y pasara a publicarse digitalmente y a distribuirse s6lo por

Informacidn sobre los fuerabordas Yamaha para los mercados de todo el mundo Gt
Pnsentacién dei nuevo sitio web para ﬁje;‘ab()rdas Yamaha Chantey empez6 a publicarse en 1977 como boletin informativo de

o : ; s : la red global de distribuidores y concesionarios nduticos de Yama-
En enero de ?:(} 10 ‘-"‘“’f‘ﬁ"d“’p‘“"hl‘? (?“ mgl‘és] el NUevo sitio web para m“:mwﬂ‘ ‘r:umah:l_ i Con el objetivo de fortalecer v profundizar las relaciones entre
Ademids de ofrecer principalmente mformacion bésica de los productos, también incluiri con- Yamaha Motor v sus distribuidores, Chantey ha venido informando,
tenidos diversos y de interés como la guia global de los distribuidores nduticos Yamaha, video- durante todos estos afios, sobre las actividades y las personas que
clips de fuerabordas Yamaha, la funcion que estos motores desempenan en todo el mundo y  trabajan con Yamaha en todo el mundo, ademas de ofrecer amplia
noticias sobre las personds gue los usan y confian en ellos. informacion sobre nuevos productos, recomendaciones téenicas y
Esperamos que invite a sus clientes a visitar también este sitio web ademis del sitio que Vd. ;‘“"h*'s "([‘;“5 Bl . s
pueda haber creado para promover 1os fuerabordas Yamaha, ARGUEC A0l pans 4L S SIUTH NG pUblicaetuf e AYomct 1
. o B ST A e : WCe, contenido seguird caracterizindose por foralecer los vinculos con
* La pagina de inicio mostrada aqui es s6lo una imagen v puede diferir de la pagina de inicio real

en el momento de su presentacion.

nuestros distriboidores ¥ concesionarios a ravés del suminisuro e
intercambio de informacién. Esperamos que continien usando
http:/fwww. yamaha -motor.co. jp;‘gluhaI!l:nnsumer!uuthoardsﬁndex html

nuestra publicacion vy disfruten de efla.
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popular new page has been added to the
A“WaveRunner Fan Site” tun as part of

Yamaha Motor's WV (Water Vehicle)
marketing promotions. The title of the new page
is “WaveRunner Papa - Neil Kobayashi's
Design Room,” and it features a collection of
design sketches and explanations of creative
ideas for watercraft by long-time boat designer
Noboru (Neil) Kobayashi, who until now has
been involved in the design of numerous Yama-
ha WaveRunners. The designs introduced on
his new page are for unique craft that have not
been made into products yet. like a “Aero
Marine Vehicle™ that features a hydrofoil to lift
the hull out of the water at higher speeds and a
jet boat type water bus,
Mr. Kobayashi joined Yamaha Motor Co., Lid.
(YMC) in 1969, and from 1985 he was appoint-
ed Design Manager of Water Vehicles in the
Design Department of YMC’s Boat Division,
where he invented the world’s first sit-down

type two-passenger “Water Vehicle™ and a twin
engine driven “Jet Boal.” Since 2003, he has
been in charge of advanced technology in gen-

ceral for the marine products of YMC.

In his new page for waverunner-fan.com he
introduces sketches and explanations of ideas
for “dream products™ he has envisioned as a
result of travels to marine markets around the
world and frequent interviews with the marine
distributors and customers he meets there.

This popular new webpage has been launched

not only for the Yamaha Motor Intranet but also
to be accessible to people around the world in
hopes of stimulating marine markets every-
where. The contents are interesting to read and
also reflect Yamaha Motor’s corporate aim of
bringing stimulating new ideas to the marine
world as a “Kando* Creating Company.”

*Kande is a Japanese word for the simultaneous feeling
of deep satistaction and intense excitement that people
experience when they encounter something of excep-
tional value

WaveRunner Papa- Neil Kobayashi’s Design Room
http://www.waverunner-fan.com/dr/index. html

WaveRunner Papa

Neil Kobayashi's Design Room

1 sitio web “Wave Runner Fan Site” tiene
Eahora una nueva seccién que completa las

promociones de marketing de las motos
néduticas Yamaha. Bajo el titulo de **Sala de Disefio
de Neil Kobayashi, el Papd de las WaveRunner”,
retine diversos bocetos de disefios y explicaciones
de ideas creativas sobre motos nduticas del veterano
disefiador Noboru (Neil) Kobayashi quien, hasta la
fecha, ha venido trabajando en el disefio de
numerosas WaveRunners Yamaha. Los disefios
incluidos en esta nueva secciGn son modelos exclu-
sivos que todavia no se han convertido en productos
acabados como el “Vehiculo Aeromarino”™, que
incorpora aletas para elevar el casco del agua a alta
velocidad, y el autobis ndutico a chorro.
El Sr. Kobayashi se incorporé a Yamaha Motor
Co., Ltd. (YMC) en 1969, y en 1985 fue nombrado
director de disefio de motos nduticas en el Departa-
menio de Disefio de la Division de Embarcaciones
de YMC, en donde inventd la primera moto niutica
para dos personas sentadas y una lancha a chorro
propulsada por dos motores. Desde 2003 ha estado
a cargo de Tecnologia Avanzada en los productos
niuticos de YMC.
En esta nueva seccidn encontrard bocetos y explica-

WaveRunner Fan Site Sequel Articles

Popular new webpage
“WaveRunner Papa -
Neil Kobayashi’s Design Room”

Mas sobre el “WaveRuner Fan Site”

La nueva y popular “Sala de
Diseiio de Neil Kobayashi, el Papa
de las WaveRunner”

Flonting Subtnring
W imtzrg vadsdat -
e P

ciones de las ideas del Sr. Kobayashi para crear
*productos sofiados™ y que son consecuencia de sus
viajes por los mercados nduticos de todo el mundo
y de sus frecuentes entrevistas con los distribuidores
v clientes del sector.

La creacién de esta nueva y popular pagina web,
que estd accesible no s6lo a los usuarios Intranet de
Yamaha Motor sino a cualquier persona que lo
desee, tiene como finalidad servir de estimulo e

interés en los mercados nduticos de todo el mundo.
El contenido es interesante y ameno, y estd acorde
con el objetivo corporativo de Yamaha Motor de
crear nuevas y estimulantes ideas en el sector
néutico como “empresa creadora de Kando™”,

*Kando es una palabra japonesa que expresa el sentimiento de
profunda satisfaccion e intensa emocién que alguien experi-
menta al encontrar algo de excepcional valor y calidad,

WaveRunner Papa — Neil Kobayashi’s Design Room
http://www.waverunner-fan.com/dr/index. html|






