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Already over 30 major Japanese companies have gathered to launch
an effort to compete in this 138 year-old yachting event which is
held basically once every four years. Yamaha is one of the corpo-
rations at the heart of the syndicate that is pressing forward this
challenge.
The name of the syndicate that will launch this first America’s Cup
challenge is the “Nippon Challenge America’s Cup 1991 Commit-
| tee”. And, with its base camp in Gamagori near Yamaha's Gamagori
Factory, the racing team is now training day and night, as the Tech-
nical & Design Working Staff applies supercomputer technology
to the design process.

While the America’s Cup yacht race is of course a contest of rac-
ing skills, just as important is the battle of boatbuilding technolo-
gy. This is because the boats that compete for the Cup must be
original boats designed and built entirely in the country it will
represent. The boat “Nippon” will be a large scale racing yacht with
an overall length of 24m, water-line length of 21.70m, maximum
width of 5.5m, draft of 4.0m, and mast length of 32.5m. Although
Yamaha has built a 29m FRP passenger boat in the past, the
“Nippon” will be the largest racing yacht Yamaha has ever built
in Japan.

After the start-of-construction ceremony at the newly prepared
America’s Cupper Factory on Sept. 21, efforts will be focused on
completing the wooden mold upon which pre-pregnated carbon
fiber will then be laminated to form the hull. This is to be followed
by vacuum molding of the hull, and after the hull has been shaped,
it will be hardened in a specially prepared 8-meter wide, 27-meter
long furnace. The construction work will continue until March of
next year. Then, plans call for the finished boat to be moved to
the Gamagori base camp for launching in April, after which the
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The Gamagori Base Camp. On Sepr. 21, the siart-of-consiruction ceremony was held ar the Arai Factory.
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crew will begin actual race training with it.

The next holding of the America’s Cup will take place in 1992, and
when it does we are all looking forward to seeing how the Yamaha-
built “Nippon” will fare in its first contest with the best yachts and
yachtsmen of the world.

Mis de 30 principales comparitas japonesas han reunido su esfuerzo para com-
petir en esta carrera de yates con 138 arios de historia, que se organiza bdsica-
mente cada cuatro afnos. Yamaha es una de las empresas que se encuentran en
el centro del sindicato que estd flevando adelante el reto. El nombre del sindica-
to que lanzard el primer reto por la Copa Americana es el “Comité de Desafio
de Japon por la Copa Americana 1991". Y, en la base de Gamagori, cerca de
la Fibrica de Yamaha de esa ciudad, el equipo de regata se encuentra actual-
mente entrenddose dia y noche, asi como los personales de la division de Técni-
ca v Desarrollo utilizando la recnologia de las supercomputadoras para el proceso
de diserio.

En este evento, la competencia tecnoldgica para la fabricacion es igualinente
importante comao las habilidades del conductor que participa en el concurso,
puesio que las embarcaciones que compiten en la Copa deben ser botes origi-
nales, diseriados y fabricados completamente en el pais que representa. El bote
“Nippon™ serd un yaite competitivo de gran escala con una longitud toilal de
24m, longitud del linea de agua de 21,70m, mdximo del ancho de 5,5m, calado
de 4,0m, y el largo del mdstil de 32,5m. Aunque Yamaha ha fabricado un bote
de pasajeros FRP de 29m en el pasado, el “Nippon” serd el yate de carrera mds
grande que jamds ha construide Yamaha en Japon.

Después de la ceremonia de inicio de fabricacion en la nueva Fiabrica para Co-
pa Americana celebrada el 21 de septiembre, se efectuardn los esfuerzos de moldeo
de madera cuya fibra de carbén preimpregnado serd laminada en forma de cas-
co. A esto sigue el vacuomoldeo y, una vez dada la forma al casco, éste serd
endurecido en un horno de 8 metros de ancho y 27 metros de largo, fabricado
especialmente para dicho proceso. El trabajo de fabricacion continuard hasta
el mes de marzo del proximo aio. Y entonces, estd previsto trasladar el bote
terminado a la base de Gamagori en abril, para que los tripulantes empiecen
a entrenarse en él.

La siguiente sesion de la Copa Americana tendrd lugar en 1992, y todos espera-
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mos ver comao el “Nippon™ fabricado por Yamaha compite en su primera com-
perencia con los mejores botes y marineros del mundo.

Déja plus de 30 des principales sociétés japonaises se sont rassemblées pour se
lancer dans cette compétition pour la 138&me année de cet événement qui s'est
quasiment tenu une fois tous les quatre ans, Yamaha ¢st I'une des carporations
au cceur du groupement gui s'avance pour ce défit.

Le nom du groupement qui lancera son premier défit dans I"America's Cup”
est le “Nippon Challenge America's Cup Committee”. Son camp de base est
4 Gamagori a coté des Usines Yamaha de Gamagori, I'équipe de la course est
actuellement a Pentrainement nuit et jour, de méme que le personnel technigque
et le personnel de conception qui appliquent la technologie de super-ordinateur
au processus de conception.

Tandis que la compétition de yacht de "*America’s Cup” est, bien entendu, une
course mettant en valeur les aptitudes, la technologie de construction des bateaux
est tout aussi importante, Ceci est dil au fait que les bateaux qui entrent en com-

pétition dans la Coupe doivent étre des bateaux d'une conception entiérement

originale et entiérement construits dans le pays qu'ils représentent. Le bateau
“Nippon’ sera un yacht de course de grandes dimensions avec une longueur
totale de 24m, une ligne d'eau de 21,70m, une largeur maximale de 5,5m, un
tirant de 4,0m et une longueur de mat de 32,5m. Bien que Yamaha ait construit
un bateau FRP de transport de passagers de 29m, le “Nippon” sera le plus grand
yacht de course jamais construit par Yamaha au Japon.

Apres la cérémonie de lancement de la construction a I'Usine spécialement ino-
vée pour I"*America’s Cup” le 21 septembre, on concentrera les efforts sur I'ache-
vement du moule en bois, sur lequel les fibres de carbonne pré-imprégnés seront
stratifiés de facon & former la coque. Ceci doit &tre suivi par un moulage a vide
de la coque, aprés que celle-ci ait été fagonnée elle sera durcie dans un four spé-
cialement préparé de 8 métres de large et de 27 métres de long. Les travaux de
construction continueront jusqu'en mars de 'année prochaine. Puis, le bateau
pour la finition des plans sera envoyé au camp de base de Gamagori pour le
lancement en avril, aprés quoi 'éguipage commencera le véritable entrainement
pour la course avec leur bateau. La prochaine course de I"*America’s Cup” se
tiendra en 1992. Nous attendons avec impatience de voir comment le “Nippon”
construit par Yamaha va se comporter dans sa premiére compétition entre les
meilleurs yachts et meilleurs yachmen du monde.

FRP Technologys Biggest Challenge

Construction starts on new America’s Cup challenger “Nippon”

El mayor desafio de la tecnologia Carbono-FRP Yamaha—Se inicia la construccion del nuevo desafiador “Nippon” de la Copa Americana.

[T

Le plus grand défit de la technologie Carbone-FRP Yamaha-La construction débute pour le nouveau challenger de I""America’s Cup”, “Nippon™.

Practice races go on foward 1992,



'MC’s Marine Service Department
~ has made it a policy to hold training
courses at our head office every year
- | for service engineers from numerous
Yamaha importers around the world. From
time to time we get reports from the peo-
ple who attended the four training courses
held yearly up until 1988.

Their reports invariably say that the things
they learned at the training course are be-
ing put to great use in their home territory.

- "
Mr. Ho Chin Peng (left) and Mr.
Chong Chuan Fong.

- is Mr. Alvin Lo.

El Departamento de Servicio Maritimo de YMC
ha decidido organizar cursos de capacitacion en
nuestra oficina principal todos los anos para los
ingenieros de servicio de numerosos importado-
res de Yamaha existentes en todo el mundo. De
vez en cuando recibimos informes de los parti-
cipantes que han asistido a los cuatro cursos de
capacitacion organizados anualmente hasta 1988,
Estos informes invariablemente nos dicen que los
conocimientos que ellos han adguirido en esa
oportunidad, estdn siendo plenamente utilizados
ern su tierra.

Standing at the right

Standing in the rear is ‘
Mr. Youra.

Mr. Sarnsern
Rangsan and his
tean.

Yamaha technical trainees
spreading expertise around the world

Los participantes del curso de capacitacién técnica de Yamaha contribuyen a
difundir sus conocimientos en todo el mundo
Les participants aux stages de technique de Yamaha répandent l'art dans le monde entier

Le Département de Service Nautique de YMC
s'est fixé comme politique de tenir des cours de
formation au siége da la société chaque année
pour les ingénieurs de service pour un grand
nombre d'importateurs Yamaha du monde entier.
De temps en temps nous recevons des rapports
de personnes qui ont suivi quatre cours de for-
mation tenus chaque année jusqu'en 1988, Leurs
rapports disent invariablement que les choses
qu'ils ont apprises au cours de formation son
grandement mises & profit sur le territoire de
vente de leur pays.

On the extreme right
is Mr. Pilacheri
Balaraman Nair.
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AROUND
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PART 5 PUERTO RIC

This page is composed from the answers to
questionnaires the Chantey editorial room
has sent at random to importers and dealers
around the world.

Tendencias de los distintos mercandos de productos
acudticos del mundo V Parte - PUERTO RICO
Esta pdgina se comp de las resy tas a los cues-

tionarios que lu editorial Chantey ha enviado al azar a
los importadores y distribuidores de todos los paises.

Tendances du marché du monde marin
5 ame partie PORTO RICO

Cette page est composée des réponses aux guestion-
naires que le bureau de la rédaction de Chantey a envoyés
au hasard aux importateurs el aux concessionnaires a tra-
vers le monde.

From Mr. José Arturo Fossas
Vice President of

Motor Sport Inc.,
Santurce, Puerto Rico

ﬂ When was your company established?

I} Our company was established in February,
1970.

E) When did you begin business with
Yamaha?

[V We started business with Yamaha almost
as soon as our company was founded. So, it
has been around 20 years.

ﬂ What Yamaha products do you handle?

I} We handle almost all Yamaha products,
from outboards and Water Vehicles, to
motorcycles and generators.

How many branch offices and total
employees do you have?
') We have one branch and a total of 15 em-
ployees. This branch also handles the above-
mentioned Yamaha products.
B} Will you tell us the background and cha-
racteristics of your market area?
Y Mostly we have family-oriented customers
with a middle class income in our market
area. Our banking system is oriented toward
consumer loans. So, people can make use of
this system to purchase our products.
ﬂ What are your best selling models?
I} Our best selling models are the WaveRun-
ner 500 and WaveRunner 650LX.
Water Vehicle sport is very popular here and
it seems the popularity continues to grow and
grow. Other best selling models are outboard
motors such as the 115AEL and E40GL for
commercial fishery use and the 90AETOL
for recreational use.
n What promotional activities are you enga-
ged in for these products?
Y We run commercials on TV and radio. We
also make use of giveaway T-shirts in our pro-
motions.

B What is your most important policy when
you sell Yamaha marine products?

[TV “Financing” is the most important policy
for us. We make easy loan conditions avai-
lable to our customers to help them make the
purchases they want,

B What are the recent user trends in your
market?

3 Middle price models like the 9OAETOL
are selling well. As for leisure hobbies, bicy-
cling and windsurfing are gaining popularity.
I Now, last but not least, a request from
Chantey. Will you give us a short message for
your fellow Yamaha Marine dealers around
the world?

I Of course. 1 would say ‘Always be proud
of what you sell”.

Del Sr. José Arturo Fossas
Vice Presidente del

Motor Sport Inc.,
Santurce, Puerto Rico

n regunta: ;Cudndo fue fundada su compaiiia?

ﬂ espuesta: Nuestra compaiia fue fundada en febrero
de 1970.

n ¢ Cudndo se inicid el negocio con Yamaha?

I Nuestro negocio con Yamaha se inicié casi inmediata-
mente después de haber fundado nuestra compariiia, es
decir, hace aproximadamenie 20 afios.

ﬂ Qué tipo de productos de Yamaha maneja Ud?

ﬂ Casi todos los productos de Yamaha, desde fuera-
bordas, Motos de Agua, motacicletas hasta generadores,
ﬂ ¢Cudntos sucursales y empleados tiene Ud.?

ﬂ Contamos con un sucursal v 15 empleados en total.
En este sucrusal manejamos casi los mismos productos
mencionados.

¢ Podria Ud. hablarnos un poco sobre la situacion y
las caracteristicas de su mercado?

La mayoria de los productos del mercado donde tra-
bajamos, estd orientada a las familias de clase media.
Nuestro sistema bancario estd orientado a préstamos de
los consumidores. Por lo tanto, la gente puede utilizar
este sistema para adguirir nuestros productos.

n ¢ Cudles son los productos que gozan de mayor venia?

n Son WaveRunner 500 y WaveRunner 650LX. El de-

porte con Motos de Agua es muy popular aqui y parece

que esta fendencia va a crecer aun mds.

Otros modelos que se venden mds son los motores fuera-

bordas como el 1HISAEL y el E40GL para el uso pesquero

profesional, asi como el WAETOL para el uso recre-

acional.

n JQué tipo de actividedes de pormocion estd de-

sarrollando Ud. para la venta de dichos productos?

n Publicidades por radio y television. Asimismo, obse-

quiamos polos en nuestras promociones.

n ¢ Cudl es su politica mds importante para vender los

productos de Yamaha?
“Financiamiento™’

sotros.

Facilitamos a nuestros clientes las condiciones de présta-

mos para comprar nuestros productos.

ﬂ ¢Cudl es la iltima tendencia en su mercado?

es la mds importante parga no-

u Se venden mucho los modelos de mediano precio co-
mo el WAETOL, Para las actividades recreacionales, es-
tdn ganando popularidad el ciclismo y windsurf.
Ahora una ltima solicitud de Chantey. ; Podria dar-
nos un pequerio mensaje para sus distribuidores colegas
de los Equipos Maritimos de Yamaha alrededor del
mundo?
ﬂ Cdmo no. Dirta, “'sean siempre orgullosos de los pro-
dctos que venden',

De M. José Arturo Fossas

Vice Président de la Motor Sport S.A.
Santurce, Porto Rico

ﬂuuﬁnn: Quand votre société a-t-elle éi¢ fondeée?
ﬂépon:e: Notre société a éé fondée en février 1970.

n Quand avez-vous commencé les affaires avec
Yamaha?
ﬂ Nous avons commence les affaires avec Yamaha pres-
que aussitdl notre fondation. Ca va donc faire bientdt
vingt ans,

n De quel genre de produits Yamaha wvous
occupez-vous?

MNous nous occupons de presgue tous les produits

amaha, des moteurs hors-bord et scooters nautiques, aux

molos et groupes électorogénes,

Combien de succursales avez-vous et, quel est le nom-
bre total de vos employés?

MNous avons une succursale, et un total de 15 employés,
Cette succursale s'occupe aussi des produits Yamaha que
je viens de mentionner.

ﬂ Pouvez-vous nous décrire 'arriere-plan et les carac-
téristisques de votre territoire de vente?

Nous avons principalement une clientéle de type fami-
lale ayant des revenus de classe moyenne dans notre ter-
ritoire de vente. Notre systéme bancaire est orienté vers
les préts au consommateur, De telle sorte que les gens peu-
vent utiliser ce systéme pour faire 'acquisition de nos
produits,

Quels sont vos modéles qui font les meilleurs ventes?

Nos modéles qui font les meilleurs ventes sont le
WaveRunner 500 et le WaveRunner 650LX. Le sport des
scooters nautiques est trés populaire chez nous et il sem-
ble bien que l'accroissement de sa popularité ne risque
pas de se démentir. D'autres modéles qui font de grosses
ventes sont les moteurs hors-bord tels que le 11SAEL,
E40GL 4 l'usage des pécheries commerciales et le
90AETOL pour les loisires.

Dans quelles activités de promotion vous &tes-vous’
lancés en ce qui concerne ces produits?

Nous passons des publicités a la 1élévision et a la
radio. Nous avons aussi des T-shirts cadeaux dans nos opé-
rations promotionnelles,

m Quelle est votre régle principale lorsqu'il s'agit de ven-
dre les produits nautiques Yamaha?

Le “financement™ est pour nous la régle principale.
Nous pratiquons des conditions de prét avantageuses pour
notre client, pour lui permettre de réaliser I'achat qu'il
désire.

Quelle sont les récentes tendences dans votre clien-
tele d'utilisateur?

ﬂ Les modeles & prix moyens tels que le S0AETOL se
vendent trés bien. En ce qui concerne les sports de loisir,
le cyclisme et le windsurfing gagnent en popularité.

Maintenant la derniére question et pas la moindre,
une demende de Chantey. Pouvez-vous nous donner un
bref message pour vos collégues concessionnaires Nauti-
ques Yamaha autour du monde?

ﬂ Naturellement. J'aimerais dire “soyez toujours fiers
de ce que vous vendez".




Contribution au développement de la péche cotiére dans le monde entier.

@A YAMAHA MARINE DIESEL ENGINES

Contributing to the development of

Contribuyendo con el desarrollo mundial de la pesca costera

-At work in more than 70 countries around the world

Motores marinos de diesel de Yamaha—En funcién en méds de setenta paises del mundo
Les Moteurs Diesels Nautique Yamaha —A I‘ceuvre dans plus de 70 pays autour du monde

Yamaha marine engines are serving people to-
day in both the pleasure and commercial
fields, throughout the world. Particularly in
the commercial market, marine diesel engines
are gaining a popularity that is comparable
to the outboard. In this issue let us take a
look at the Yamaha marine diesel engines that
are gaining an excellent reputation in coun-
tries presently involved in the active develop-
ment of coastal fishery industries.

Offering 4 series, maximum outpuf ranging
from 11 to 155 hp

It is already 12 years since Yamaha began ex-
porting marine diesels. During this time we
have sent our diesels to over 70 countries,
where they are primarily contributing to the
development of coastal fisheries.
Yamaha's marine diesel export models can be
divided into the following three main series,
ranging in size from 11 to 155 hp (Domestic
market models range up to 470 hp).
1. ME Series: 11~38 hp

(1~3 cyl. Direct water cooling)

65~ 155 hp

(4~ 6 cyl. Frech water cooling)
2. MEF Series: 30~75 hp

(2~3 cyl. Fresh water cooling)
3. MES Series: 33~78 hp

(2~3 cyl. Stern drive)
These models have been selected to offer a
wide choice of engines that will answer the
market needs of countries with differing en-
vironmental factors and modes of use. And

all of the models offer consistently high stan-
dards of power performance, durability, fuel
efficiency and design elements that ensure
ease of maintenance. For these reasons they
have earned themselves an excellent reputa-
tion wherever they are sold.

Winning praise for features not offered by
other makers

One of the most recent cases in which Yama-
ha marine diesels have won high acclaim
overseas comes from Suva, Fiji, where the lo-
cal fisheries agency decided to purchase
Yamaha diesels.

Prior to accepting bids from the various mak-
ers, the fisheries agency made its own tests
of the available models. These tests revealed
that the Yamaha diesels were superior not
only in running speed but also in such fea-
tures as its various oil filters, drain pumps
and overall ease of maintenance. It was also
concluded that the Yamaha engines were bet-
ter designed from the standpoint of the
fishermen who would use them.

Fiji, by the way, is a leader in the field of
commercial fishery that the other countries
of the South Pacific look to for information
and know-how on the government level.
The fishing boats used here are 25, 28 and
32-foot class wooden boats, and the engines
supplied by Yamaha were sixty MEI25E (26
hp) and ten MEISSE (38 hp) models. But it
was not just the engines that Yamaha sent.
In order to instruct in new service technolo-

In Uganda, a Yamaha FRP fishing boat (DD-40) is fitted with an ME650 marine diesels to make a high-performance set.
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gy, Yamaha also sent engineers to work with
the local importer, Ela Motor, in a follow-
up campaign of service and parts supply.
Of late, Yamaha marine diesels are being sold
quite often as a set with Yamaha FRP boats.
These ideal matchings of Yamaha motors and
boats are also gaining a reputation for excel-
lence worldwide. Such is the growing impor-
tance of these Yamaha products that they
have now earned themselves a vital role in the
development of coastal fisheries around the
world,

Los motores marinos de Yamaha estan sirviendo hoy en
dia tanto en el campo recreacional como comercial en {o-
do el mundo.

Particularmente en el mercado comercial, los motores ma-
rinos de diesel estan ganando gran popularidad tanto co-
mao los fuerabordas. En este niimero, les presentaremos
como estos motores de diesel de Yamaha han oblenido
excelente reputacion en los paises donde actualmenie se
desarrollan en forma activa la industria pesquera en las
costas,

Ofreciendo cuatro series del margen de salida mdximo
entre 11 a 155 hp

Yamaha ya tiene 2 afios exportando los dieseles marinos,
En todo este tiempo, hemos enviado nuestros productos
a mds de 70 paises, donde ellos contribuyen principalmen-
te al desarrollo de la pesca en las costus.
Los modelos de exportacion de los dieseles marinos de
Yamaha pueden ser divididos en los siguientes tres prin-
cipules series, desde 11 a 155 hp (mdrgen de los modelos
para el mercado japones hasta 470 hp)
I. Series ME: 1T~ 38 hp

(1~ 3 cil. Refrigerado directo por agua)

37 BLC-30s mounted with MEG63 marine diesels were delivered
1o the Comoroes this year through a JICA project.

R 7\
Staff work with engineers in the installment of an MEI2SE at a
Suva boatbuilding factory.




coastal fisheries the world over

As an important part of its marine division business promo-
tion, Yamaha Motor is working to assist the development of
coastal fisheries in countries all over the world.

In each issue of “Chantey” we introduce another country where
Yamaha products and technology are contribufing to the develop-
ment of coastal fisheries.

65— 155 hp (46 cil. Refrigerado por agua fresca)
2. Series MEF: 30~ 75 hp

(2~ 3 cil. Refrigerado por agua fresca)
3. Series MES: 33~ 78 hp (23 cil. Timdn a popa)
Estos modelos han sido seleccionados para ofrecer gran-
des variedades a escoger de los motores que satisfagan
las necesidades del mercado con diferentes factores am-
hientales v de modos de uso. Y todos los modelos ofre-
cen consistentemente altos niveles de  rendimienio,
durabilidad, eficiencia de combustible y elementos de di-
sefio que aseguran el facil mantenimiento. Por estas ra-
zones ellos han ganado excelente reputacion en todos los
Iugares donde fueron exportados.

Admiracion por las caracteristicas que no ofrecen
otros fabricantes.

Uno de los casos mids recientes en gue los motores diese-
les de Yamaha han ganado gran admiracion en el exte-
rior, se presentd en Suva, Fiji, donde la agencia de
pesgueria decidio adguirir los dieseles de Yamaha.
Antes de aceprar las ofertas de varios fabricantes, la agen-
cia de pesqueria realizo sus propias pruebas de los mo-
delos disponibles. Estas pruebas demostraron que los
dieseles de Yamaha eran superiores no solo en velocidad
sino también por aguellas caracteristicas como varios
filtros de aceite, bombas de drenaje y por su facil mante-
nimiento. De ello, se llegd a la conclusion de que los mo-
tores Yamaha eran los mejores desde el punto de vista de
los pescadores que los usarian.

Dicho sea de paso, Fiji es el lider en el campo de pesca
profesional, de tal manera que otros paises del Pacifico

In Sio Tome and Principe the combination of the BLC-40 and the ME I125E marine diesel have won themselves a solid reputation.

fecnologia,

Como-una parte importante de la division promocional de ventas de equipos ma-
rinos, Yamaha Motor estd trabajando en todos los paises del mundo entero,

En cada tno de las mimeros de “Chantey’s noseiros presentamios cada pais don-
de Yamaha contribuye al desarrallo de la pesca costere mediante sus productos v

Comme activité imporfante de la promotion des affaires de la division maritime,

Yamaha Motor aide au développement de la péche cdtiére aus quatre coins du monde.
Bans chaque numeéro nous vous présentons un pays différent oi les produits et

Sur acuden en buscando informaciones y conocimientos
técnicos a nivel gubernamental.

Las embarcaciones pesqueras que se utilizaban agui eran
hates de madera de 25, 28 y 32 pies, v los motores sumi-
nistrados por Yamaha fueron sesenia modelos MEI25E
fde 26 hp) v diez de MEISSE (de 38 hp). Pero Yamaha
no sdlo envio los motores. Con el fin de transmitir fos
conocimientos de la nueva tecnologia de servicio, envid
rambién los ingenieros para trabajar con el imporiador
local, Elg Motor, en la camparia de servicio y suminisiro
de componenies.

Les moteurs diesels nautiques Yamaha servent les gens
d'aujourd’hui pour la plaisance et dans le commerce a la
fois, par le monde entier. En particulier sur le marché
commercial, les moteurs diesels nautigues gagnent en
popularité, autant que les moteurs hors-bord. Dans ce
numéro, jetons un regard sur les moteurs diesels nauti-
ques qui sont en passe de gagner une excellente réputa-
tion dans les pays qui sont actuellement engagés
activement dans le développement des industries de péche-
ries cotiéres.

4 séries sont présentées, dans une gamme de
puissance maxi de 11 & 155 CV.

Cela fait maintenant déji 12 ans que Yamaha a commencé
4 exporter des moteurs diesels nawtiques, pendant cette
période nous avons envoyé nos diesels dans plus de 70
pays, ou ils contribuent dans une large mesure au déve-
loppement des pécheries cOtiéres.

Les modeles exportés de moteurs diesels nautiques

A A 32-foot wooden boat fitted with an MEISSE marine diesel in Fiji.

la technologie de Yaniaha contribuent au développement de la peche cotitre

i

<« Stff and engineers of a Suva boatbuilding factory with a YMC service engineer.

Yamaha peuvent &tre répartis dans les trois principales séries
qui suivent, les tailles se répartissant sur la gamme des 11
i 155 CV (les modeles du marché japonais dans une gamme
Jusqu'a 470 CV),
1. Série ME: 11-38 CV
(13 cylindres. Refroidissement direct par eau)
65~ 155 CV (4 - 6 cylindres. Refroidissemeni par eau
douce)
2, Série MEF: 30-75 CV
(2~ 3 cylindres. Refroidissement par eau douce)
3 Série MES: 33~78 CV
(2~ 3 eylindres. Conduite arriére)
Ces modeles ont é1é sélectionnés pour offrir un large
CVoix de moteurs qui répondront aux besoins du mar-
ché et des usages. Tous les modéles offreni un niveau
remarquablement soutenu de capacité de puissance, de
durabilité, d'efficacité du carburant et des éléments de
conception qui garantissent la facilité de la maintenance.
Pour ces raisons, ils se sont acquis une réputation exel-
lente partout od ils sont vendus.

Gagnant le prix pour les caractéristiques
non offertes par d’autres fabricants.

Un des plus récents cas dans lequel les diesels nautiques
de Yamaha ont gagné des lonanges & I'étranger, vient de
Suva au Fiji, ou I'agence locale des pécheries a décidé
d'acheter des diesels Yamaha.

Avant d'accepter les propositions de différents fabricants,
I'agence des pécheries a fait ses propres tests sur les mode-
les disponibles. Ces tests onl révélé que les diesels Yamaha
sont supéricurs, non soulement en vitesse de pointe mais
aussi dans des caractéristiques telles que ses différents fil-
tres & huile, les pompes de vidange et la facilité générale
pour la maintenance, 11 a aussi éé conclu que les moteurs
Yamaha ont une conception mieux adaptée 4 I'utilisation
des marins-pécheurs.

A propos, Fiji est 4 la pointe dans le domaine des pécheurs
commercials et les autres pays du Pacifique se tournent
vers eux pour des conseils et e savoir- faire au niveau gou-
vernemental.

Les bateaux des pécheries utilisés ici sont des bateaux en
bois de classe 25, 28 et 32 pieds, et les moteurs fournis
par Yamaha sont soixante unités de MEI25E (26 CV) et
dix unités de MEISSE (38 CV). Mais Yamaha ne s'est pas
contenté d'envoyer les meteurs. Dans le but de donner des
instructions en nouvelle technologie de service, Yamaha
a aussi envoyé des ingénieurs pour travailler avec I'impor-
tateur local, Ela Motor, dans une opération de suivi du
client pour le service et les piéces.
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Battery

1. Discharging

Electrical energy is drawn out of a charged bat-
tery which is connected to an electric circuit.
This function is called “discharging”. The cur-
rent of electricity that passes through the cir-
cuit is generated by a chemical reaction between
lead peroxide as the positive plate, spongy lead
as the negative plate and sulfuric acid as the
electrolyte. In this way the electric current that
continues to pass through the circuit causes the
active substances of these plates to react with
the sulfuric acid, changing themselves into lead
sulfate, while forming water as a by-product.
This results in “disluted electrolyte” and
weakened reaction that inevitably leads to a
drop in terminal voltage and lower specific
gravity for the electrolyte.

2. Charging

Contrary to discharging, the battery is now
supplied with an electric current. This function
is called “charging”. By doing so, sulfuric acid
is separated from the plates that have been
changed to lead sulfate by the discharging
process. The electrolyte then regains its proper

Fig.1: Discharging Fig.l: Descarga  Fig.1: Décharge

specific gravity. The active substances of the
positive and negative plates are also restored
to their original states, "lead peroxide and
spongy lead respectively. This gives the battery
a discharging function once again.

L. Descarga

La “descarga” es agquelly funcion de extraer la energio
eléctrica desde la bateria conectada a un circuito elécirico.
La corriente eléctrica que pasa a través del circuito se pro-
duce mediante una reaccidn quimica entre la carga perd-
xida como placa positiva, plomo esponjose como placa
negativa y el deido sulfiirico como el electrolito. De esta
manera, la corriente eléctrica que continia pasando a
través del circuito genera las substancias activas de estas
placas para reaccionar con el deido sulfiirico, transfor-
muindose en sulfato de plomo, y generando agua como
subproducto. Medianie este proced) 1o se produce el
“electrolito diluido™ v la reaccion débil que reducen ine-
vitablemente el voltaje del terminal v el peso especifico
del electrolito.

2. Carga

Lo contrario gue la descarga, se llama "carga™ el sumi-
nistro de la corriente elécirica a la baterfa. Con esto, se
separa el deido sulfiirico de las placas que se han {rans-
JSormado en el sulfato de plomo por el proceso de la des-
carga. El electrolito recobra su propio peso especifico y
las substancias activas de las placas positiva-y negativa,

Il parte - Funciones de la bateria
2e partie - Fonctions de la batterie

el perdxido de ploma v el plomo esponjoso vuelven a su
estado normal, De esta forma la bateria vuelve a descar-
garse olra vez.

1. Décharge

énergie élecirique est absorbée d'une batterie chargée qui
est branchée a un circuit électrique. Cette Tonction est
appelée “décharge”, le courant de Pélectricité qui passe
a travers le circuit est généré par une réaction chimique
entre une plaque conductrice positive de péroxyde, et un
conducteur spongieux comme plaque négative et de I'acide
sulfurique pour électrolyte. De cette maniére le courant
électrique qui continu de passer a travers le circuit provo-
que la réaction des substances actives de ces plagues avec
'acide sulfurique, se changeant elles-méme en sulfate de
plomb, parallélement a la formation d'eau. Ceci provo-
que la “dissolution de I'électrolyte”et une réaction aténuée
qui méne inévitablement & une chute de la tension finale
et une baisse de la densité de I'électrolyte.

2. Charge

Contrairemen! a la décharge, la batterie est approvision-
née en courant électrique. Cette fonction est appelée la
“charge”. En faisant ceci, 'acide sulfurique est séparé des
plaques qui ont été changdes en sulfate de plomb pour
le procédé de décharge. Lélectrolyte recouvre alors sa den-
el négatives sont aussi remises & leur état initial, péroxyde
de plomb et plomb spongieux respectivement. Ceci donne
de nouveau a la batterie une capacité de décharge.

Fig.2: Charging Fig2: Carga Fig2: Charge

—_—
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gieux se change en sulfate returns to the elec- electrolyte.
ot Sep:ﬂ:ator Ao trolyte. Placa positiva
Séparateur Bocina m"‘ﬂﬂm } gma sulfato :re plamo sed:ans‘
Rarticsailr 0 de plomo e en”pen.’mg!! pla
transforma en el plomo es- anfmwﬂ’um;radaf
Radi ﬁs;ﬂmmmw ﬁamnammm
adio A irtco radical que positive
Electrolyte Radio retoma en efectulito Le suffae de plomb se change
The acid radical in sulfuric acid and the active substances Redia ;@“ﬁ'}mﬂmh 2 immmg
in the plates react with each other. Then, hydrogen in the change en plomb: spon- furique retoume A félecirolyte.
acid and oxygen in the lead peroxide combine to form water, gieu ne ol de plus et e
resulting in diluted electrolyte. radical acide sulfurique
retoume & |Blectrolyte
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Pitmans Marine wins Ist
prize at Adelaide Show

AUSTRALIA

Pitmans Marine (Distributor in
South Australia and the Northern
Territories) displayed the new 1990
range of Yamaha outboards, stern
drives and Water Vehicles, at the
Adelaide Boat Show held from
July 21 to 25.

The South Australian people were
the first to see the new model out-
boards for 1990. And the new
line-up got very favourable com-
ments, not only from perspective
buyers, but even from the compe-
titors as well, particulary the new-
ly styled V4 and V6 models.
The stern drives and the new Water
Vehicle, WR650LX, also attracted
visitor attention. Pitmans Marine
won first prize for the best stand
in the Boat Show, which saw
record crowds attending, and over
200 exhibitors, making it one of
the biggest boat shows in Austra-
lia. The prize was sponsored by
The News, one of the largest
newspapers in South Australia.

Pitmans Marine gana el primer premio en
el Adelaide Show AUSTRALIA

Pitmans Marine (el disiribuidor en Austra-
lia Sur v del territorio norterio) presentd los
riuevos fuerabordas Yamaha para el ario
1990, timones a popa y Motos de Agua, en
la exhibicidn de botes, "Adelaide Show”
organizado del 21 al 25 de julio.

Los visitantes de Australia del Sur fueron
los primeros en disfrutar de los fuerabor-
das del nueve modelo del ario 1990, Y la
nueva formacion tuvo comentarios muy fa-
vorabiles, no sdlo de los posibles compra-
dores sino también de las firmas
competentes, especialinente los nuevos mo-
delos de V4 y V6.

Los timones a popa y el nuevo modelo de
Motos de Agua, el WR6S0LX también
atrajeron la atencicn del los visitantes.
Pitmans Marine gand el primer premio por
el mejor puesto expostivo en el Boat Show,
el cual reunid gran niimero de visitanies,
mds de 200 exhibidores, siendo como uno
de las exposiciones mds grandes en

Australia.

Pitmans Marine gagne le premier prix & la
manifestation d’Adélaide AUSTRALIE
Pitmans Marine (Distributeur en Australie
du Sud et les Territoires du Nord) a exposé
la nouvelle série 1990 des moteur hors-bord
des conduites intérieures et des scooters
nautiques Yamaha, A la manifestation nau-
tique d’Adélaide qui s'est tenue du 21 au 25
juillet.

Les gens d'Australie du Sud étaient les pre-
miers a voir les nouveaux moteurs hors-
bord 1990. La nouvelle gamme a recu de
trés favorables commentaires, non seule-
ment pour déventuels acheteurs, mais aussi
de concurrents, et en particulier pour les
produits V4 et V6 d’un nouveau style. Les
conduites intérieures et le nouvean scooter
nautique, WRGS0LX ont aussi attiré l'atten-
tion des visiteurs, Pitmans Marine a gagné
le premier prix pour le meilleur stand dans
I'exposition nautique, qui a vu un record de
visiteurs, et plus de 200 démon-
strateurs, en faisant une des plus grande
expositions nautique en Australie.

Chantey Lady

Miss A. MOUTOUSSAMY, BrTrirr o

ELECTRONICA

Srta. A. MOUTOUSSAMY ELECTRONICA
Melle A. Moutoussamy ELECTRONICA

Hello everyone!

My name is Annick MOU-
TOUSSAMY, and since five
years ago I have been working
at Electronica, YAMAHA’s
representative on Reunion
Island.

I am 24 years old and in my free
time [ like very much to practice
dance or to walk through the
beautiful mountains of our is-
land and enjoy the scenery.
These five years haven’t seemed
very long to me, because during
this time our company has
grown rapidly. There were just
17 of us in 1985 and now there
are 66. We are leaders in motor-
cycles, outboards and boats in
this area of the Indian Ocean.
I am proud to be a part of this
highly motivated and competi-
tive group of people. The aver-
age age of the personnel
working in ELECTRONICA is
25, and therefore we feel we have
the energy to make it an even
better company in the future.

Yamaha stern drive's
200th European Service
Dealer certified

Pijl Watersport BV on Loosdrecht
lake in Holland became the 200th
dealer to qualify for the special
shop sign awarded to workshops
able to fulfill the criteria laid
down by Yamaha Motor Europe
NV for stern drive service shops.
Ever since Yamaha’s introduction
of stern drives to the European
market, they have been hard at
work establishing this internation-
al network of service dealers.

“It wasn't just a question of sim-
ply upgrading our larger outboard
dealers” said Ivan Chinery, Yama-
ha’s OEM technical advisor for

Senorita “Chantey”
Jeune femme “Chantey"

I and all my colleagues on Re-
union Island would like to wish
you all, friends of Yamaha, suc-
cess and good health. Don't for-
get to visit us if you come to the
island. You'll always be
welcome.

ISLA DE LA REUNION

iHola amigos!

Mi nombre es Annick MOUTOUS-
SAMY y estoy [trabajando en
ELECTRONIC, representante de Ya-
maha en la Isla de la Reunion desde ha-
e cinco anos.

Tengo 24 ados y en mi tiempo libre me
gusta mucho practicar el baile o dar wna
caminata entre las hermaosas montanas de
nuestra isla para disfrutar el paisaje,
Los cinco anos en ELECTRONICA no
me parecieron muy largos, puesto que du-
rante este perfodo nuestra compaiita ha
crecido rapidamente. Ef mimero de per-
sonales que en 1985 sdlo era de 17, ahora
se ha incrementado hasta un total de 66.
Hemos llegado a ser lideres en motocicle-
tas, fuerabordas y botes en el Oceano In-
dive. La edud promedia de los personales
que trabajamaos en ELECTRONICA es
de 25, ¥ creemos lener esa energla para
que nestra comparia (enga una prospe-
ridad mayor en el futiro.

Yo ¥ todos mis colegas en la Isla de la

HOTENSHOW
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ers with the necessary waterfront
facilities, but new to Yamaha,
agreed to undertake the training
and investment in spare parts
stock and special tools in order to
qualify”.

Yamaha made a policy of first es-
tablishing a service network be-
fore pursuing sales. This called for
a very active service programme
during the winter months. The
first importer training courses

Reunion queremos desearles a todos us-
tedes, amigos de Yamaha, grandes éxitos
v buena salud. No se olviden de visitar-
nos cuando vengan a isla. Todos
serdn siempre bienvenidos.

ILE DE LA REUNION

Bonjour tout le monde!

Je-m'appelle Annick MOUTOUSSAMY,
et ¢a fait maintenant 5 ans que je travaille
pour Electronica, le représentant de
Yamaha sur I'lle de la Réunion.

Tai 24 ans, et pendant mes loisirs j"aime
beaucoup pratiquer la dance ou marcher
le long des belles montagnes ou des bel-
les iles et profiter du paysage.

Ces cing annés ne mont pas semblé trés
longues, parce que dans cette période la
société s'est rapidement développée. Nous
n'étions que 17 en 1985 ¢t maintenant
nous sommes 66. Nous sommes en 1éte
pour les motos, les moteurs hors-bord et
les bateaux dans cetie région de I'Océan
Indien. [!age moyen du personnel qui tra-
vaille pour Electronica est de 25 ans, et
c'est POUrquoi Nous ressentons que nous
avons 'énergie pour faire une société
encore meilleur dans le futur,

Mes collégues et moi-méme sur I'lle de
la Réunion vous souhaitons & tous, amis
de Yamaha, succés et bonne santé
Noubliez pas de nous rendre visite si vous
passez sur I'lle de la Réunion. Vous serez
toujours les bienvenus.
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were held at Yamaha's European
Headquarters soon after the stern
drives were introduced. Each im-
porter in turn trained the service
dealers in their own country.
Meanwhile, recommended spare
parts lists were drawn up and
stock supplied to dealers and im-
porters. And, it was decided from
the start, as an extra service to
customers, to create a stock of
emergency parts for Europe at
Yamaha's parts distribution center
near Amsterdam’s Schiphol
airport.

Having established the goal of at
least 200 service dealers, Yamaha
stern drives are expected to be
seen in increasing numbers from
now on in the European market.

El 200° distribuidor autorizado el servicio de
embarcaciones de timdn a popa de Yamaha
en Europa

HOLANDA
Pijl Watersport BV en el lago Loosdrecht
de Holanda ha sido el 200°distribuidor ca-
lificado para firmar el contrato de tienda
especializada concedido sdlo para los taile-
res capaces de responder al criterio estable-
cido por Yamaha Motor de Europa NV en
el servicio de las embarcaciones de timon
a popa. Desde que se introdijo este mo-
delo de embarcaciones de Yamaha al mer-
cado europeo, ellos han trabajado muy
id e para blecer la red interna-
cional de distribuidores de servicio.
Muchos distribuidores existentes con las fa-
cilidades de muelle necesarias, pero no muy
bien conocidos Yamaha, se pusieron de
acuerdo en realizar el entrenamiento y lu
inversidn pertinentes para el almacena-
miento de repuestos e instrumenios espe-
ciales con el fin de conseguir dicha
calificacidn.
Yamaha determind una politica para es-
tablecer primero una red de servicio anfes
de ponerlas en venta. Los primeros cursos
de capuacitacion de los importadores fueron
organizados en las sedes de Yamaha en
Europa i fi te después que las
embarcaciones de timdn a popa fueron
introducidas.
Mientras tanto, se prepararon las listas de
repuestos v se suministré el stock a los
distribuidores e importadores. Y desde el
comienzo se decidid, como un servicio
extra para los clientes, crear el stock de los
repuestos de emergencias para Europa en
el centro de disiribucion de componentes
de Yamaha ubicado en la cercania del aero-
puerto Schiphol de Amsterdam,
Una vez establecida la meta de 200 distri-
buidores de servicio por lo menos, las em-
barcaciones de timdn a popa de Yamaha
tendrd un gran desarrollo en el mercado
europeo.

Le 200e concessionnaire agréé du Service
Européen de Bateaux Conduite Intérieure.
HOLLANDE

Pijl Waterport BV sur le Lac Loosdrecht en
Hollande est devenu le 200e concession-
naire a4 8tre qualifié pour lenseigne de
magasin accordé aux ateliers aples 4 rem-
plir les conditions des critéres posés par
Yamaha Motor Europe NV pour les maga-
sins de service de bateaux conduite inté-
rieurs. Depuis 'introduction par Yamaha
des conduites intérieures pour le marché
européen, ils ont é¢ durs & la tiche pour
établir ce réseau international de conces-
sionnaires de service. Beaucoup de conces-
sionnaires qui possédent les installations de
front de mer requises, mais nouveaux chez
Yamaha, se sont mis d’abord pour entre-

Coupe de France Marine Jet 1389 FRANCIA

Los dias 17 y 18 de junio, se organizo una
regata de Motos de Agua tipo rally en el
pintoresco Rio Loire en Francia.

Este evento fue la atraccion principal del
rally de botes “Route de Sawmon™ que se
da lugar anualmente en Loire, utilizando
el recorrido de 260 km de ida y vielia entre
Nantes v Saumur. Entre los participantes
estaban presenies los Motos de Agua de la
marca Yamaha v otras embarcaciones.
Pese a algunas dificultades con la arena y
sedimentos acumulados a lo largo del re-
corrido, todos los participanies de Yamaha
tograron finalizar el rally sin mayores

prendre l'entrainement et l'investi it
dans les stocks de pidces détachées et les
outils spéciaux pour étre gualifiés.
Yamaha a instauré une politique d'éablir
premiérement un réseau de service avant de
poursuivre les ventes. Les premiers cours de
formation d'importateurs étaient tenus a
I’Etat major Européen de Yamaha peu de
temps aprés que les conduites intérieures
furent introduits.

Pendant ce temps, les liste recommandées
de piéces détachées étaient esquissées el les
sotck étaient fournis aux revendeurs et
importateurs. Puis il ful décidé dés le début,
comme service supplémentaire & la clientéle,
de créer un stock de piéces d'urgence pour
I'Europe au centre de distribution de pié-
ces de Yamaha & co1é de l'aéroport de Schi-
phol d'Amsterdam.

Ayant établi les objectifs d’au moins 200
revendeurs de service, on s'attend a voir les
conduites intérieures de Yamaha en nom-
bre croissant & partir de maintenant sur le
marché européen.

Coupe de France Marine

Over the two days of June 17 and
18, a rally-type Water Vehicle race
event was held on the picturesque
Loire River in France.

This event was organized as one
feature of the annual “Route de
Saumon™ boat rally on the Loire,
and used a 260km out-and-back
course between Nantes and Sau-
mur. Among the participants were
a number of Yamaha Water Vehi-
cles and other water crafts.

In spite of some trouble with sand
and pebbles along the course, all
of the Yamaha entrants managed
to finish the rally with no major
problems.

pre bl 5.

Coupe de France Jet Nautique 1989
FRANCE

Pendant deux jours, les 17 et 18 juin, une
course de scooters nautigues du type rally
s'est tenue sur le pittoresque fleuve francais,
la Loire.

Cet événement était organisé comme 'une
des parties du rally en bateau sur la Loire
“Route de Saumon”, et prenait une course
aller-retour de 260 km entre Nantes el Sau-
mur. Parmi les participants, il v avait un
certain nombre de scooters nautiques
Yamaha ¢t d'autres véhicules nautiques. En
deépit de quelques problémes avec le sable
et les graviers tout au long de la course, tous
les participants Yamaha ont réussi & termi-
ner la course sans aucun probléme majeur.

Marine Police trains with
T15AETUL
| SINGAPORE |

For a three-week period from
June 5~ 23, Singaporean Yama-
ha distributor SUPRATECHNIC
PTE LTD. held a training course
to instruct the Singapore Marine
Police in the use and maintenance

of the Yamaha 1ISAETUL
outboard.
The instructors, Mr. Jimmy

Kasenda (Director), Mr. Chong
Chuan Fong (Chief Mechanic),
and Mr. Ho Chin Peng (assistant
mechanic), trained a total of 30
members of the Police’s Technical
Branch Service and Maintenance
Dept. in three groups of 10
trainees during the 3-week period.
The course taught the various
aspects of servicing, overhauling,

trouble-shooting and testing the
engines. All the trainees got
detailed hands-on experience in
the workshop with special tools
and a full introduction to the new
115B service manual.

The Marine Police, which
represents the largest government
sector user of outboards, has been
very impressed and satisfied with
the performance and durability of
the Yamaha 115hp outboards
since SUPRATECHNIC first in-
troduced them in 1984.

Policia Maritima entrendndose en 115AETUL

SINGAPUR

El distribuidor de Yamaha en Singapur,
SUPRATECHNIC PTE. LTD. organizo un
curso de capacitacion por un periodo de
tres semanas desde el 5 al 23 de junio para
{ar Policia Maritima de Singapur para enfre-
nar en el uso y mantenimiento de los fuera-
bordas HSAETUL de Yamaha.

Los instruciores Sr. fimmy Kasenda (Direc-
tor), Sr. Chong Chuan Fong (Primer Me-
cdanico) y el Sr. Ho Chin Peng (Mecdnico
Asistente} se hicieron cargo de dar el cur-
50 de capacitacion a los treinta miembros
del Departamento de Servicio y Manteni-
miento Téenico de la Policia Maritima di-
vididos en tres grupos de cada diez parti-
cipantes durante tres semanas.

En el curso se tratd de varios aspectos del
servicio, revisidn, investigacidn y correc-
cion de anormalidades, v e inacidn de
los matores.

La Policia Marina, que representa el ma-
yor usuario en el sector gubernamental de
Jfuerabordas, ha sido muy impresionada y
satisfecha con la performancia y durabili-
dad de los fuerabordas Yamaha de 115 C.V.
desde que SUPRATECHNIC los introdu-
Jjo por primera vez en 1984,

La Police de la Marine s'entrainent sur
T5AETUL SINGAPOUR

Pendant une période de trois semaines, du
5 au 23 juin, les concessionnaires Yamaha
de Singapour SUPRATECHNIC PTE
LTD., ont tenu un cours d'entrainement
pour instruire la Police de la Marine de Sin-
gapour pour |'utilisation et la maintenance
du moteur Yamaha [ISAETUL.

Les instructeurs, M. Jimmy Kasenda
(Directeur), M. Chong Chuan Fong (Chef
Mecanicien) M. Ho Chin Peng (Assistant
Mécanicien), ont entrainé un total de 30
membres du Département de Service et de
Maintenance de la Branche Technigue de
la Police de Marine, en trois groupes de 10
éléves pendant une période de trois
semaines.

Le cours a enseigné les différents aspects du
service, de la révision, du dépannage et de
I'examen des moteurs.

La Police Maritime, qui représente le sec-
teur le plus grand du gouvernement utili-
sant des moteurs hors-bord, a été trés
impressionnée et satisfaite des performan-
ces et de la durabilité du moteur hors-bord
Yamaha 115 ch depuis le début que
SUPRATECHNIC I'a introduit en 1984.
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Actively exchanging views
- '89 SARAWAK OUTBOARD
DEALERS MEETING

Again this year, the Yamaha dis-
tributor in Sarawak, East Malay-
sia, Syarikat Associated Marine
Industries Sdn. Bhd., held a meet-
ing for its dealers at Limbang in
the 5th Division of Sarawak State

from June 14 to 16.

The meeting was deemed a great
success,with all the dealers from
throughout the State’s 9 Divisions
participating. Associated Marine
Industries holds these meetings
for the purpose of encouraging
active exchange of ideas and dis-
cussions concerning solutions to
market problems and planning of
relevant sales activities that reflect
market trends. But perhaps most
important of all is to gather the

We Love Yomaha

Amamos Yamaha

Nous aimons Yamaha

Mr. Timo Petdydi, Division Manager of
KESKO TN

Sr. Timo Petiyi, Jefe de Division de KESKO
M. Timo Patiiyii, Directeur de Division de KESKO

This special relationship began
nearly a quarter of a century
ago in 1965 when we placed our
first order for Yamaha out-
boards. Even at that time we be-
lieved that one day the Yamaha
outboards would be the best in
the field.

That first year we sold 140 units.
Today we sell over 11,500 Yama-
has every year and boast a mar-
ket share of roughly 40%. We
believe that such a share is pos-
sible only if you have;

L. the best product (the most vi-
tal element),

2. the best dealer network, and
3. the best marketing support
for your sales.

And we are not ashamed to say
that we think we have all of
these here in Finland.

Today, package sales are the
trend of the times, and not only
packages made by the boat deal-
ers. If'a Yamaha dealer sells the
best boat brands as well, he can
make his own package deals and

be the best dealer in town. The
distributor can also influence
the relationship beiween the
boat makers and the Yamaha
dealer network.

Let us close this letter with a
frank opinion. Of all the out-
boards available today Yamaha
is the best. And of all the divi-
sions of Yamaha we feel the Ma-
rine Division is the most
outstanding,

Editor’s note: Mr. Petidyi took
the oceasion of his retirement
this August after 28 years in the
outboard business to visit
YMC’s home office. To express
Yamaha's appreciation for an
outstanding career, YMC Presi-
dent, Mr. Eguchi, presented him
with special plaque and wished
him all the best in the future.

FINLANDIA

Nuestra relacidn comenzd hace aproxi-
madamente un cuarto de siglo, en 1965,
cuando colocamios el primer orden de
Juerabordas de Yamaha, Ya entonces, te-
niamos fe en que los fuerabordas
Yamaha lfegarian a ser los primeros en

dealers regularly to develop
friendships, mutual understand-
ing and cooperation, as well as the
pure enjoyment and fun of the
gathering. So, the company plans
to continue these meetings, rotat-
ing the site each year.

Paisajes en constante transicion

JUNTA DE LOS DISTRIBUIDORES DE
FUERABORDAS DE SARAWAK 89
MALASIA

Una vez mds, el distribuidor de Yamaha en
Sarawak, Malasia Este, Svarikat Asso-
ciated Marine Industries Sdn. Bhd.,, orga-
nizd una junta de los distribuidores en
Limbang en el quinto distrito del Estado
de Sarawak desde el 14 al 16 de junio.
Se considera que la funta ha obtenido un
gran éxito puesto que acudieron los distri-
buidores de todas partes de los nueve Di-
visiones del Esiado que participaron. As-
sociated Marine Industries organiza esias
Juntas con el fin de desarrollar activos in-
tercambios de ideas v discusiones con res-
pecio a las soluciones a los problemas del
mercado y planificar pertinentes activida-

SU campo.
El primer afio vendimos 140 unidades, y
foy vendemos anualmente mds de 11500
unidades de los productos Yamaha, te-
niendo casi el 40% de participacidn en
el mercado. Tal porcentaje, pensamos gue
solo se podria alcanzar cuando se tienen:
1. ¢l mejor producte (el elemento mis
vital)

2. la mejor red de distribuidores, y

3. el mejor apove del mercado por sus
venias. '

Y no nos avergonzamos de decir que no+
soiros consideramaos tener lodo esto aguil
en Finlandia.

Huoy en dia, las ventas en paquete consti-
tuyen la tiltima lendencia en nuestro
tiempo, no solo efectuadas por los distri:
huidores de bofes Si un comerciante de
los equipo las mejo-
res marcas de botes, ¢l podrd hacer sus
propias entregas en paquele Hegando a
ser el mejor comercignie de la ciudad,
Asimismo el distribuidor puede influen-
ciar la relacian entre los fubrivantes de
botes v la red de comerciantes de
Yamaha.

Nota del Editor: En ocasidn de su jubi-
lacion en agosto, después de 28 aiios de
trabajo en el negocio de fuerabordas, el
Sr. Petava visitd la sede de YMC. Como
expresion del agradecimienta de Yamaha
por s carrera tan destacada, el Presiden-
tede YMC, Sr. Eguchi, le obsequic una

des de venta que reflejen las tendencias del
mercado.

Pero quizds lo mds imporiante de todo es
rewnirse regularmente entre todos los distri-
buidores para fomentar la amistad,
comprension mutua ¥ cooperacion.
Echange actif de points de vue
RENCONTRE DES VENDEURS DE
MOTEURS DE SARAWAK 1989

MALAISIE

A nouveau cette année, les concessionnai-
res Yamaha & Sarawak, a 'est de la malai-
sie, Syarikat Associated Marine Industries
Sdn. Bhd., ont tenu une réunion pour ses
concessionnaires a Limbang dans le Se Dis-
trict de I'etat de Sarawak du 14 au 16 juin.
La rencontre a requ un franc succés avec
tous les concessionnaires venus de tous les
coins des 9 divisions participants de I'Etat.
Associated Marine Industries tient ces ren-
contres dans le but d'encourager les échan-
ges actifs d'idées et les discussions
concernant les solutions aux problémes du
marcheé et le planning des activités gui con-
viennent pour refléter les tendances du
marché. Mais peut étre le plus important de
tout est de rassembler réguligrement les
revendeurs pour développer I'amitié, la
compréhension mutuelle et la coopération.

plaguita desedndole e mejor en su
Juturo.

FINLANDE

Cette relation speéciale a commencé il y
4 presque un guart de siécle en 1965 lors-
que nous avons fait notre premiére com-
mande aux moteurs hors-bord Yamaha.
Méme 4 cette épogque nous pensions gue
les moteurs hors-bord seraient un jour les
meilleurs dans le domaine. Cette premicre
année nous vendimes 140 moteurs.
Actuellement, nous vendons 11.500
Yamahas chaque année el prenons envi-
ron 40% du marché.
Nous pensons qu'une telle part n'est pos-
sible que lorsque l'on a;
1. Le meilleur produit (I"élément le plus
vital)
2. Le meilleur réseau de revendeurs, et
3. Le meilleur support commercial pour
les ventes.
Et nous n'avons pas honte de dire que
NOUS PENSONs que Nous avons tour ceci
en Finlande.
Actuellement les ventes groupées sont la
tendance de 'époque, et pas seulement les
ventes groupées faites par le revendeur de
bateaux. Siun revendeur Yamaha vend les
meilleures marques de bateaus, il peut
faire ses propres ventes groupées el éire
le meilleur revendeur de la région,
Le concessionnaire peut aussi influencer
la relation entre les fabriquants de bateau
el le réseau de revendeurs Yamaha.
Mote de 'éditeur: M. Petiiyi a saisi 'occa-
sion de sa retraite cette année en juillet,
apres 28 ane d'affaires dans les moteurs
hors-bord pour visiter les bureaux de
YMC. Pour exprimer l'approbation de
Yamaha pour une carriere remarquable,
fe Président de YMC, M. Eguchi, lui a
offert une plague spéciale et lu a sou-
haité le-meilleur pour le futur.
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YAMAHA INFORMATION oo
Here are some new PR tools just completed by Yamaha. We hope you
will make full use of them in your business.

Agui le presentamos nuevos instrumentos para publicidad de Yamaha. Esperamos que Ud.
haga pleno uso de ellos en su negocio.

Voici quelgues outils de promotion que Yamaha vient juste de terminer. Nous espérons que
vous en ferez le meilleur usage dans vos affaires.

1. Outhoard full line-up catalog (A
1. Catilogo de la linea completa de fuera de bordas (A)
1. Catalogue de toute la gamme de moteurs hors-bord [A]

This catalog introduces the full line-up of Yamaha out-
boards ranging from single-cylinder to V6 models as well
as lines of kerosene and enduro mdels.

2. Outboard full line-up catalog (B)

2 Catdlogo de fa linea completa de fuera de bordas (B)
2. Catalogue de toute la gamme de moteurs hors-bord (B

A full line-up catalog of pleasure-use models, introduc-
ing a range from 2 ~220 hp,

3. Kerosene model outboard
full line-up catalog

3. Catdlogo de la linea completa de
fuera de bordas modelo kerasén

3. Catalogue de toute la gamme de
modéles de moteurs hors-bord au
kéroséne.

Introducing the line-up of

Kerosene model out-

boards ranging from

8 ~40 hp.

4. Water Vehicle full line-up catalog

4. Catdlogo de la linea completa de Motos de Agua
4, Catalogue de toute la gamme des scooters nautiques

Introducing the Wave-
Jammer, WaveRunner
and the WaveRunner LX.

We, the editorial staff of “Chantey”

PHOTOS & REPORTS are always grateful for your contri-

Sardine Sushi

Sardines have long enjoyed a
favorite place in the Japanese
diet for their rich iron content.
From a wide assortment of
recipes, we would like this time,
to introduce sushi made from
sardines, For the fishermen in
Kyushu, Japan's Southern island, this
dish is an essential part of all celebra-
tions, each family taking pride in its own special recipe.

1. Prepare 70 fresh sardines (pilchard) by cleaning, filleting
without cutting through dorsal part of fish. Spread out so that
the two sides of the fish lie flat in one piece. Salt down using
a generous amount of salt. This will firm the flesh and take away
the fishy smell. Rinse off and soak in fresh water for 2~ 3 hours,
changing water frequently. Soak in rice vinegar for 40~60
minutes.

2. Make a vinegar mixture consisting of 40g salt, 80g sugar and
170cc vinegar. Cook 1.8kg rice. Mince 200g ginger and prepare
Sg toasted sesame seeds. The ginger and sesame seeds are neces-
sary for flavorings.

3. Mix vinegar mixture, ginger and sesame seeds into cooked
rice while still warm. Remove sardines from the vinegar and pat
dry.

Use the same vinegar in forming rice balls for the sushi.

Sushi de sardina

Las sardinas han sido wna de las dietas favoritas de los japoneses por s rico con-
renido de hierro. De nuesiras numerosas recetas, en este mimero les queremos pre-
sentar el sushi hecho por las sardinas. Para los pescadores en Kyushu, la isla
meridional del Japon, este plato ha sido la parte esencial de todas las celebra-
ciones, v cada familia presenta con orgullo su propia receta.

1. Prepare 70 sardinas frescos lavando v fileteando sin cortar la parte dorsal del
pescado, Abra los dos lados del pescado formado una sola pieza, Eche bueni can-
tiddod de sal . Esto ayuda a poner firme la carne v quitar el olor a pescado. En-
Juague v remoje en agua fresca por dos o tees horas, cambiando el agua
frecuenremente. Remoje, luego, en vinagre de arroz por 40 0 60 minuios.

2. Prepare la salsa de vinagre que consiste en 40z, de sal, 80g, dé aziicar v 170¢ce.
de vinagre. Cocine 1,8kg de arroz. Pique 200g. de jengibre v 5g. de ajonjoll tostado.
Estos dos iltimos no son opcionales,

3. Mezcle la salsa de vinagre jengibre y ajonjoll en el arroz cocido mientras esté
caliente. Saque las sardinas del vinagre v séguelas. Use el mismo vinagre para
formar las bolitas de arroz para el sushi,

Le Sushi de sardines

Les sardines jouissent depuis longtemps d'une place particuliére dans les menus
japonais, griice a leur teneur en fer. Parmi un grand nombre de recettes, nous aime-
rions aujourd’hui, introduire le sushi fail de srdines. Pour le pécheur de I'fle du
sud du Japon, Kyushu, e plat est une partie essentielle de toutes les [Etes, et cha-
que famille s'enorgueuillit de sa receite maison,

|. Préparer 70 sardines fraiches (pilchard) en les nettoyant, les émincer sans cou-
per l'aréte dorsale du poisson. Etaler 4 plat, de telle sorte que les deux corés du
poisson forment un seul morceau. Saler abondamment; ceci raffermit la chair
et enléve I'odeur de marée. Rinser puis tremper dans I'eau fraiche pendant deux
ou trois heures en changeanit fréquemment l'eau. Tremper dans du vinaigre de
riz pendant 40 4 60mn.

2. Faire une sauce au vinaigre constituée de 40g de sel, 80g de sucre ¢t de 170
¢l de vinaigre, Cuire 1,8kg de riz, émincer 200g de gingembre et préparer 5g de
graines de sésame grillées. Le gingembre et les graines de sésame sont essentiels.
3. Mélanger la sauce de vinaigre, le gingembre et les graines de sésame dans le
riz cuit lorsqu'il est encore chaud. Retirer les sardines du vinaigre 1 les sécher.
Utiliser le méme vinaigre pour former les boulettes de riz pour le sushi.

Nous les rédacteurs de “Chantey” attendons
toujours votre contribution contenant des ac-
tualités intéressantes et des irnformations uti-

'es a fraves de nuestras publicaciones. s pour notre publication. Nous nous
Estamos haciendo nuesir

butions, including interesting tOpics  yes i ”
WA.N I ED and instrumental information for £ _
our publication. We are striving to  Chaateyseauna publicac

make *Chantey” a more useful and
informative publication for the
worldwide Yamaha family with
your continuing cooperation.
Please keep your contributions
coming!

ISE BUSCAN
FOTOS E INFORMES!
PHOTOS ET RAPPOR
DEMANDES!

Yamaha Motor Co., Ltd. 2500 Shingai, Iwata-shi, Shizuoka-ken, Japan Tel: 0538 (32) 1150 Telex: lwata 4263-751 Yamaha J Fax: 0538 (37) 4250

uerzo para que
an muis witil y llena
de informaciones para la familia Yamaha que

se distribuyve por todo el mundo con su con-
tinua colaboracion. ;Por favor siga coope-
rando con nosotros!

hons, avec volre coopération, a rendre

lus utile er plus pratgue pour la

Yamaha a travers le monde entier.
Continuez votre contribution, s'il vous

Printed in Japan



