
マリンストアニュース,JPN,No.004,1978年,1月,1月,ヤマハ大漁初荷セール実施,ボート,ごあいさつ,新
年おめでとうございます,'78マリンストア経営の基本戦略,ジックリ見なおしてお店の体質強化を,一つ
一つの仕事から最大の利潤を確保して,蓄えを太らせる商売を,業務需要中心型の市場では　商圏を耕し
なおそう,もう一度、自分の足で確かめること,お客さま名簿を販売の基礎資料にすること,プレジャー需
要中心の市場では　「釣需要」に進路をとれ！,釣人口は一千万人とも一千五百万人ともいわれていま
す,25～59歳の男性層・・・三人に一人は釣りファン、十人に一人はホットな見込客,ボートユーザーの
8割は海岸から10キロ以内に居住,お店の商圏内に潜在顧客は何人いますか?,マリンレジャーの水先案内
人になろう,釣りファンはあなたの店をたよりにする,数年先が楽しみ・・・ヨット市場の成長,ヤマハ大
漁初荷セール,こいつは春から縁起がいいや,お店でお客さんともどもくみかわす　'78新春のよろこび,
ファイト満々　マリンストア訪問,将来は広島のカキ屋さんの全てを顧客名簿に,モリリン（株）広島出
張所,広島市,先行サービスの必要から「顧客管理台帳」を完備,セールスの効率アップにも一役,浜で得
た情報は「見込客名簿」に,諸沢輪業社さんとそのお客さんたちが協同開発,俺たちでつくった磯船がで
きた！！,秋田の磯漁の名人も開発に参加,商品知識　サービス情報,サービス料金の請求から回収のシス
テムを確立し正当な料金を認識してもらおう,新商品のご案内,ゆとりの19フィート,U-19F,80cm巾横
型イケスを装備,W-21F-1,マリン用品部品コーナー,店内を明るく、美しくディスプレーツール3点ご案
内,2日間でOK!,学科に1日。実技に1日 ヤマハボート免許2日教室,MLさん紹介お礼プレゼント,日本の
装い　暖かさとおしゃれと


































